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L
a revisión de las previsiones del Banco de España confir-
ma la buena marcha de nuestra economía, aunque tam-
bién una pérdida del dinamismo a medio plazo. Gran par-

te de la mejora en siete décimas de su estimación de PIB para es-
te año se debe al fuerte avance de la actividad en los tres prime-
ros meses del año y el denominado efecto arrastre por las sucesi-
vas revisiones del crecimiento en los trimestres previos realiza-
das por el INE. Pero, en adelante, el Banco de España observa 
signos de ralentización debido al endurecimiento del acceso al 
crédito y la pérdida de fuelle del empleo, que harán perder dina-
mismo a la recuperación de nuestro país: el PIB pasará de crecer 
un 2,3% este año al 2,2% el próximo y el 2,1% en 2025. Es cierto 
que con el mayor empuje del crecimiento en la primera parte de 
2023 España logra por fin recuperar los niveles de riqueza pre-
vios a la pandemia. Pero al haber sido la última economía del eu-
ro en lograrlo, todavía debe cerrar la brecha respecto a los socios 
que alcanzaron antes los niveles de actividad pre-Covid. Un reto 
que tampoco será sencillo alcanzar por más que la economía es-
pañola volverá a liderar este año 
la zona euro en términos de cre-
cimiento, pues ese empuje será 
insuficiente para recuperar to-
do el terreno perdido durante la 
pandemia respecto a los socios 
comunitarios por lo menos has-
ta 2026, según los cálculos del 
supervisor. Cabe recordar ade-
más que el gobernador, Pablo Hernández de Cos, alertó la sema-
na pasada de que la renta per cápita en nuestro país es ahora un 
17% inferior a la media europea, cuando este mismo diferencial 
en el año 2005 era del 9%. Por ello, no cabe complacencia con el 
ritmo de recuperación de la economía española. Poner en mar-
cha las reformas estructurales pendientes deberá estar entre las 
grandes prioridades del Gobierno que salga de las urnas el pró-
ximo 23 de julio. No sólo para mejorar el potencial de crecimien-
to de España, sino también como antídoto frente a una inflación 
que si bien crecerá este año medio punto menos de lo previsto, el 
3,2%, volverá a repuntar el próximo ejercicio, hasta un 3,6%. Di-
luir las tensiones inflacionistas propagadas por el conjunto de la 
cadena de valor del tejido productivo nacional a partir del otoño 
de 2021, e intensificadas por el ataque ruso a Ucrania, cuyo prin-
cipal reflejo es la persistencia de la inflación subyacente en tasas 
elevadas, requerirá medidas adicionales para sortear una mayor 
debilidad del consumo y de la demanda privada.

L
a consecución de las alcaldías de Barcelona y Vitoria por 
parte del PSOE gracias al apoyo del PP no servirá para re-
ducir la crispación política que distancia a las dos forma-

ciones. Y tampoco para alcanzar cualquier consenso sobre los 
necesarios pactos de Estado con los que renovar la convivencia 
que consagró la Constitución Española. El presidente del Go-
bierno, Pedro Sánchez, ha puesto de manifiesto en sus últimas 
intervenciones que no está dispuesto a dar ni un paso atrás que 
posibilite un acercamiento ni a reconocer ningún papel al Parti-
do Popular, a pesar de que ayer admitió que su Gobierno había 
sacado adelante 51 reales decretos con el apoyo de los populares. 
La animadversión se percibe por la ausencia de la esperada leal-
tad institucional. El hecho de que el presidente del Gobierno no 
se haya prestado a compartir con el jefe de la oposición una mí-
nima coordinación de una cuestión que atañe a todos, como es la 
Presidencia europea de España, da una idea del distanciamien-
to. La estrategia del líder socialista de cara a las generales se cen-
tra hasta el momento no tanto en nuevas propuestas como en un 
enfrentamiento sobre un doble modelo contrapuesto de Espa-
ña, sin matices de ningún tipo, en el que Alberto Núñez Feijóo 
representaría, según su versión, el retroceso, y el propio presi-
dente, en cambio, el progreso. Una lectura simplista que ignora 
los deseos de buena parte de la sociedad española, posiblemente 
del centro sociológico que inclina los resultados electorales, que 
reclama a sus gobernantes un mínimo sentido de Estado. Los 
votantes también evaluarán esto el próximo 23 de julio. 

Pese a liderar el 
crecimiento en la  
UE, España seguirá 
rezagada respecto al 
resto de economías

Se acerca una nueva opa de 
exclusión en torno a Applus+
El mercado español asistirá muy 
previsiblemente a una nueva opa 
de exclusión en las próximas se-
manas, esta vez alrededor de 
Applus+, una vez que I Squared 
ha confirmado su interés en la  
adquisición de la compañía. Apax 
y Apollo también siguen muy de 
cerca la operación, mediante la 
que el grupo de inspección y certi-
ficación dejaría de cotizar en Bol-
sa, al igual que lo va a hacer Opde-
nergy –una vez se cumplan todos 
los trámites necesarios para ello 
tras la oferta de Antin– y después 
de que ya lo hicieran Euskaltel y 
Solarpack en 2021. Los fondos 
han reactivado este tipo de tran-
sacciones (conocidas como public 
to private o P2P en la jerga finan-
ciera) después de que se haya des-
pejado parte de la incertidumbre 
económica desencadenada por la 
Guerra en Ucrania y se hayan rea-
bierto, en cierto modo, los merca-
dos de financiación, aunque este 
último es uno de los aspectos que 
más dificultades están generando 
en la operación. Lo cierto es que 
Applus+ no se ha sentido a gusto 
en la Bolsa desde la OPV que Car-

lyle impulsó en 2014. Los directi-
vos de la empresa siempre han 
entendido que los mercados pú-
blicos no valoraban correctamen-
te el negocio y por ello han estu-
diado desde hace tiempo la alter-
nativa de ser adquirida por un 
fondo a fin de ganar flexibilidad 
operativa y organizativa. Brook-
field y Bain estuvieron cerca de 
hacerlo, pero no concretaron un 
acuerdo. Ahora, esta posibilidad 
se antoja más cercana.

En su año fiscal a 31 de marzo, la pro-
motora residencial Aedas Homes 
aumentó los ingresos un 20% hasta 
920 millones de euros y entregó 
3.544 viviendas, lo que la convierte 
en el líder promotor español. Según 
Aedas el sector atraviesa una coyun-
tura volátil, pero con fundamentales 
sólidos que apoyan el crecimiento  
a largo plazo. La palanca de aumento 
de la demanda residencial es la crea-
ción de hogares, que se estima que 
pasarán de 18,9 a 21,7 millones en Es-
paña entre 2022 y 2037, una media 
anual de 180.000 nuevos domicilios. 
A corto plazo, Aedas espera superar 
los 1.000 millones de ingresos en su 
nuevo año fiscal y apunta a alianzas 
para aumentar su actual capacidad 
inversora –cifrada en aproximada-
mente 250 millones anuales– me-
diante coinversión y promoción de-
legada para terceros. Neinor, que 
ocupa el segundo lugar sectorial con 
2.500 entregas previstas este año, ha 
dado un paso decidido en este senti-
do con una estrategia que le permiti-
rá compatibilizar su crecimiento, 
aunque sea con minoritarios, con un 
aumento de los dividendos al accio-
nista, cuantificados en 600 millones 
de euros en el quinquenio 2023-27. 
Metrovacesa, la siguiente en liza tras 
entregar 1.700 viviendas en 2022  
y con un objetivo de situarse entre 
2.000 y 2.500 unidades como veloci-
dad de crucero anual, también está 
en la línea de cerrar acuerdos con 

fondos, gestoras o aseguradoras para 
proyectos llave en mano para terce-
ros o desarrollar proyectos junto con 
socios en su cartera de suelos tercia-
rios. Y finalmente la no cotizada Vía 
Célere, que en 2022 entregó 1.781 vi-
viendas, ha vendido el 55% de su car-
tera de residencial en alquiler a una 
joint venture participada con Greys-
tar. Esta estrategia de reducir com-
promisos de inversión se produce  
en un momento de fuertes descuen-
tos  en las cotizaciones, que no han 
evolucionado al ritmo de los buenos 
fundamentales en el sector en los úl-
timos años, y de una mayor atención 
al accionista vía dividendos, en un 
intento de revitalizar la evolución 
bursátil.

El negocio latente  
de Adif en ‘telecos’ 
El uso de la infraestructura ferrovia-
ria es y será la principal fuente de in-
gresos de Adif, pero no la única. Con 
el tiempo, el grupo estatal ha abierto 
nuevas líneas de negocio aprove-
chando su amplio patrimonio que le 
convierte en un socio de referencia 
en el mundo de la transición energé-
tica o para la explotación comercial 
de sus estaciones. Adif también ha 
descubierto el valor de su patrimo-
nio de telecomunicaciones, una vas-
ta cartera de activos en la que sobre-

sale una red de fibra óptica de más 
de 24.000 kilómetros, 1.900 edifica-
ciones técnicas y más de 700 empla-
zamientos de comunicaciones mó-
viles. Las infraestructuras de teleco-
municaciones son el objeto de deseo 
de compañías que saben que el tráfi-
co de datos y su gestión van a gene-
rar cientos de millones de ingresos 
en los próximos años. Adif realiza un 
esfuerzo multimillonario por actua-
lizar la calidad del servicio a los ope-
radores de viajeros y de mercancías, 
donde juegan un papel importante  
la digitalización para la automatiza-
ción de los procesos de gestión y la 
dotación de infraestructuras de co-
nectividad 5G. Sin descuidar la co-
lumna vertebral de su actividad, la 
compañía estatal aspira a convertir-
se en un operador neutro de la mano 
de un socio industrial que aporte ex-
periencia en la gestión y capacidad 
para financiar la operación, mante-
nimiento y comercialización de sus 
infraestructuras. Adif está preparan-
do el terreno para que esta empresa 
sea una realidad la próxima legisla-
tura.

AstraZeneca analiza 
opciones en China 
En el primer trimestre, la farmacéu-
tica anglosueca AstraZeneca tuvo 
ingresos y beneficio operativo ajus-
tados de 10.879 y 3.995 millones de 
dólares, respectivamente, y el 14,8% 
de los ingresos se generaró en China, 
donde las ventas a divisa constante, 
excluida la vacuna Covid, crecieron 
el 11% frente al 15% del total del gru-
po. Está estudiando escindir su filial 
china y sacarla a Bolsa en Hong 
Kong (o Shanghái), pero mantenien-
do una mayoría de control, según  
Financial Times. AstraZeneca no es 
la única multinacional occidental 
que se encuentra analizando la posi-
bilidad de reducir su exposición  
a China, en un contexto de fuertes 
tensiones geopolíticas. Una opera-
ción de esta naturaleza daría una 
mayor independencia societaria a la 
filial, distanciándola así formalmen-
te de la matriz y enfatizando con ello 
su nacionalidad china. Excluida la 
vacuna contra el Covid, AstraZeneca 
cuenta con once medicamentos con 
ingresos anuales superiores a 1.000 
millones de dólares cada uno, y por 
volumen los dos principales seg-
mentos de negocio son oncología y 
cardiovascular y renal, que en el pri-
mer trimestre aportaron el 38% y el 
24% de los ingresos, respectivamen-
te. AstraZeneca es la mayor empresa 
de Reino Unido por capitalización 
bursátil y la cotización ha multipli-
cado por 2,2 veces en los últimos cin-
co años hasta una capitalización 
equivalente a 211.500 millones de 
euros. La compañía cuenta con 178 
posibles medicamentos en su carte-
ra de desarrollo.

Applus+, en euros.
EN BOLSA

Fuente: Bloomberg
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Un crecimiento que no 
permite complacencias

La animadversión que 
daña las instituciones

Las promotoras miran a la coinversión
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Neinor, Aedas y Metrovacesa buscan   
socios para crecer con coinversiones
ENTORNO DESAFIANTE/  Neinor y Aedas quieren crear vehículos de inversión con terceros para aprovechar 
su capacidad industrial. Metrovacesa negocia con fondos para lanzar proyectos de oficinas u hotelero.

Rebeca Arroyo. Madrid 
Contar con más caja para me-
jorar la retribución a sus accio-
nistas, impulsar su negocio 
añadiendo el músculo finan-
ciero de terceros para cerrar 
más compras, explotar su car-
tera de suelos terciarios o dis-
minuir su exposición al nego-
cio patrimonial y dar salida a 
sus accionistas. Son varias las 
razones que han llevado a las 
grandes promotoras españo-
las a impulsar la coinversión 
como nueva fórmula de nego-
cio en un momento del ciclo 
en el que la financiación es 
más cara y la demanda más 
contenida por la subida de ti-
pos. 

Neinor, Aedas, Metrovace-
sa y Vía Célere cuentan con 
equipos y estructuras capaces 
de entregar miles de viviendas 
anualmente, como han de-
mostrado en los últimos años, 
pero se enfrentan a un doble 
desafío: compensar a sus ac-
cionistas ante el castigo que 
sufren las promotoras en Bol-
sa, en el caso de las cotizadas, y 
ofrecer a sus inversores una 
fórmula de ir captando parte 
del capital aportado en los últi-
mos años en un contexto com-
plejo para la consolidación o la 
entrada de nuevos jugadores. 

Una de las más decididas ha 
sido Neinor. Participada por 
Orion, Stoneshield y Adar pre-
sentó el pasado mes de marzo 
su plan estratégico a cinco 
años que pasa por repartir 600 
millones en dividendos. Para 
cumplir con este ambicioso 
objetivo, destinará parte de su 
caja a retribuir al accionista 
dedicando menos recursos a 
la inversión directa. Así, de los 
mil millones de inversión pre-
vistos para los próximos cinco 
años, la mitad procederá de 
terceros. 

Negociaciones avanzadas 
Según explican fuentes del 
mercado a EXPANSIÓN, Ne-
inor ultima un acuerdo, que 
podría cerrarse entre junio y 
julio,  para coinvertir entre 100 
y 200 millones en vehículos 
destinados a la venta de vi-
viendas con dos socios. En tér-
minos operativos, para 2023 la 
empresa prevé entregar unas 

Hacienda Rental, una de las promociones de alquiler de Neinor.

Metrovacesa tiene  
suelos para 28.000 
viviendas. Neinor 
para 12.400 pisos en 
venta y otros 3.500 
en renta y Aedas para 
15.255 unidades.

CARTERA

Neinor ultima  
la creación de 
vehículos de 
coinversión por 
hasta 200 millones 

2.500 viviendas, lograr un 
ebitda de 140 millones y 90 
millones de beneficio neto. A 
partir de ese ejercicio, y hasta 
2027, la previsión de entrega 
de viviendas será de unas 
2.000 unidades al año con 
suelo propio, lo que generará 
un ebitda de 100 millones y un 
beneficio de 70 millones des-
de 2026. 

Aedas, por su parte, quiere 
rentabilizar su capacidad in-
dustrial y aumentar la poten-
cia de tiro. La compañía pre-
tende apalancarse en terceros 
para aprovechar las oportuni-
dades que excedan sus presu-
puestos de inversión (unos 
250 millones al año). En una 
entrevista con EXPANSIÓN, 
su CEO, David Martínez, ex-
plicaba que Aedas puede ha-
cer algo más de 3.000 vivien-
das al año con su balance y es-
calar con la división de coin-
versión y promoción delegada 
para terceros. 

Aedas anunció reciente-
mente que espera superar los 
mil millones en ingresos en su 
año fiscal 2023-2024, frente a 
los 920 millones del pasado. 
No ha precisado, de momen-
to, qué niveles de ingresos en 
concreto espera obtener a par-
tir de entonces, aunque será 
difícil que alcance la factura-
ción de entre 1.400 y 1.500 mi-
llones para 2024-2025 que 
anunció en el plan presentado 
en junio de 2021 . 

Otras estrategias 
Una estrategia similar es la 
que tiene sobre la mesa Me-
trovacesa, aunque para su car-
tera de suelos terciarios (ofici-
nas, retail, hotelero...). La pro-
motora de Santander, BBVA y 
Carlos Slim tiene unos 
800.000 m2 de terrenos para 
uso terciario con un valor de 
556 millones. Su propósito es 
cerrar colaboraciones con 
fondos, gestoras o asegurado-
ras para llevar a cabo proyec-
tos llave en mano para terce-
ros o desarrollar proyectos 
junto con otros socios.  

También Vía Célere, del 
fondo Värde, ha llegado a un 
acuerdo para crear una joint 
venture y deshacer posiciones. 
En concreto se alió con Greys-
tar, que le compró en marzo 
un 55% de su cartera de resi-
dencial en alquiler, de la que 
sigue manteniendo el 45% 
restante. 
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Neinor anunció el pasado marzo el lanzamiento de nuevas 
líneas de coinversión que le permitirán apoyarse en terceros 
para comprar suelo y emplear más parte de la caja generada al 
pago de dividendos. Participada por Orion, Stoneshield y Adar, 
prevé destinar mil millones a la compra de suelos, de los que 
aproximadamente un 50% se realizará a través de la estrategia 
de coinversión. Al contar con combustible externo dispondrá de 
más capacidad para cumplir con su ambicioso objetivo de 
retribución al accionista, que incluye el pago de 600 millones en 
dividendos hasta 2027. Por contra, sus objetivos financieros son 
más ajustados, situando su beneficio neto en 2023 en los 90 
millones (-11%), ganar 65 millones en 2024 y 2025 y 70 
millones a partir de 2026.

Neinor reducirá la inversión directa  
en suelo y pagará más dividendos

Promoción de Aedas en Vilanova i la Geltrú, Barcelona.

Aedas Homes, controlada por Castlelake,  pretende apalancarse 
en otros inversores institucionales para aprovechar todas las 
oportunidades de compra de suelo y de negocio que detecta pero 
que exceden su capacidad de inversión. En una entrevista con 
EXPANSIÓN, el CEO de la promotora, David Martínez, abogaba 
por impulsar un modelo de gestión y coinversión sin 
“descapitalizar” la compañía. El pasado ejercicio fiscal entregó  
2.730 unidades propias, 420 en régimen de coinversión y otras 
394 de promoción delegada con unos ingresos de 920 millones. 
Para su año fiscal 2023-2024 prevé ingresar más de 1.000 
millones pero no ha precisado, de momento, si a partir de  
2024-2025 cumplirá con el plan de negocio presentado en junio 
de 2021, que apuntaba a entre 1.400 y 1.500 millones de ingresos.

Tishman Speyer y Metrovacesa se alían en Puerto Somport.

La promotora participada por Santander, BBVA y Carlos Slim 
busca “de forma proactiva” la manera de monetizar los activos 
terciarios que tiene en cartera y, para ello, está abierta a cerrar 
colaboraciones en formato llave en mano, como es el caso del 
edificio de oficinas que desarrolla para Catalana Occidente en 
Las Tablas (Madrid), o en joint venture, como el acuerdo con 
Tishman Speyer para el edificio de oficinas de Puerto Somport, 
también en Las Tablas. En el negocio residencial cuenta con la 
mayor cartera de suelo líquida del mercado español, que 
permitirá desarrollar más de 28.000 viviendas en todo el país. 
Por esta razón, plantea una estrategia de compras puntuales y 
necesita alianzas con terceros en este negocio.

Metrovacesa negocia alianzas  
en el segmento terciario

Aedas busca apalancarse en terceros 
como añadido a la inversión directiva

Vía Célere vendió a Greystar un 55% de su negocio de alquiler

Vía Célere cerró un acuerdo con Greystar el pasado mes de 
marzo para venderle un 55% de su cartera de residencial en 
renta, con más de 2.400 viviendas repartidas en cinco 
provincias y una valoración conjunta de unos 400 millones.  
La promotora mantiene el 45% de la cartera. Tras el acuerdo, 
Greystar, además de ser el principal propietario de los activos, 
se encargará de la gestión de las viviendas con la marca Be 
Casa Essential. Estas viviendas se reparten en cinco regiones: 
Madrid, Valencia, Sevilla, Málaga y País Vasco. La vocación de 
Vía Célere no es ser patrimonialista, por lo que se prevé que una 
vez que las viviendas estén en marcha y generando rentas se 
desprenda del resto de su participación.

Vía Célere crea una sociedad conjunta 
con Greystar para su cartera de alquiler
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Mago Equity 
refuerza 
Igneo con la 
adquisición 
de Emberiza
Expansión. Madrid 
Igneo, compañía de ingenie-
ría industrial controlada por 
Mago Equity, ha alcanzado 
un acuerdo para la adquisi-
ción de la consultora ambien-
tal Emberiza, operación que 
forma parte de un plan para 
“consolidar el grupo como lí-
der en servicios de ingeniería 
de transición energética en 
España y Portugal, y aumen-
tar su presencia en Latinoa-
mérica”. 

La suma de Igneo y Embe-
riza crea una firma con 400 
empleados en España, Brasil 
y Panamá; y con una factura-
ción de 15 millones de euros. 

Se trata de la primera ad-
quisición que realiza Igneo 
desde que en 2022 se incor-
porara a su capital Mago 
Equity, un fondo de capital 
riesgo calificado como “verde 
oscuro” al realizar sus inver-
siones con estrictos criterios 
medioambientales. 

Igneo está especializada en 
ingeniería del sector energéti-
co, mientras que Emberiza 
tiene experiencia en la trami-
tación y autorización de nue-
vos proyectos de energías 
limpias, además de asesorar la 
operativa durante todo el ci-
clo de vida de las instalacio-
nes. 

Mago Equity lanzó su pri-
mer fondo en 2021 con el ob-
jetivo de captar 30 millones 
de euros. La primera opera-
ción fue la de Igneo, y en octu-
bre del año pasado firmó un 
acuerdo con el grupo HVR 
para participar en la cons-
trucción de una estación de 
hidrógeno para vehículos.

Nicolás Luca de Tena 
y Mediaset ponen  
en venta Therapychat
Pepe Bravo. Madrid 

Nextchance Invest –la socie-
dad de inversión de Nicolás 
Luca de Tena–  ha contratado 
los servicios de Arcano en ca-
lidad de asesor financiero pa-
ra coordinar el proceso de 
venta de Therapychat, una 
plataforma que ofrece terapia 
online con psicólogos a través 
de videollamada en la que 
también participa Media For 
Europe (MFE) –la antigua 
Mediaset–, según varias fuen-
tes del mercado consultadas 
por EXPANSIÓN. 

El proceso de venta, inicia-
do a raíz del interés de varios 
fondos de capital riesgo por 
invertir en la compañía, se en-
cuentra todavía en una fase 
inicial y está previsto que se 
lance al mercado después de 
verano para resolverse hacia 
finales del ejercicio. La em-
presa, según las fuentes con-
sultadas, podría lograr una va-
loración en el entorno de los 
60 y 85 millones de euros en el 
marco de una operación cor-
porativa si se aplican los múl-
tiplos habituales en este tipo 
de transacciones.  

Therapychat factura unos 
seis millones de euros anuales 
y tiene presencia en España, 
Italia, Reino Unido y Latinoa-
mérica. Mediaset entró en su 
capital el pasado noviembre 
con una participación del 11% 
en un acuerdo a cambio de 
publicidad, lo que se conoce 
en el mercado como media for 
equity. Luca de Tena y los fun-
dadores de la empresa, con 
Alessandro de Sario como 
CEO, controlan el otro 89%.  

Nicolás Luca de Tena es un 
empresario e inversor con 

Nicolás Luca de Tena es el pri-
mer accionista de Therapychat.

amplia experiencia en la com-
praventa de empresas. Fun-
dador de Multiasistencia, 
traspasó la compañía en 2010 
a Portobello –por entonces 
Ibersuizas– valorada en unos 
140 millones de euros. Años 
después, la gestora española 
de capital riesgo se la vendió a 
Allianz por 300 millones. Lu-
ca de Tena, que ahora canali-
za sus inversiones a través de 
Nextchance, también partici-
pó en La Nevera Roja, adqui-
rida por Rocket Internet por 
80 millones, y en Conversia, 
que acabó en manos de Atrys 
tras su opa a Aspy. 

Además de Therapygroup, 
el empresario también está 
vendiendo IESA en un proce-
so que se encuentra mucho 
más avanzado. 

Renfe sitúa ahora en 
2024 su fecha para 
llevar el AVE a París
ESTRENO EN JULIO EN FRANCIA/ La operadora estatal analiza 
“oportunidades” para ser una referencia en el país vecino.

A. Zanón. Barcelona 
Renfe comenzará a operar en 
julio sus dos primeras rutas 
internacionales entre España 
y Francia en solitario. Serán 
las conexiones entre Barcelo-
na y Lyon (13 de julio) y de 
Madrid a Marsella (28 de ju-
lio), que comenzará a vender 
mañana, 21 de junio. Pero el 
plato fuerte, que es el corre-
dor entre Lyon y París, sigue 
siendo una utopía que el pre-
sidente de la operadora esta-
tal, Raül Blanco, pretende al-
canzar en 2024, aunque en el 
pasado se había apuntado a fi-
nales de 2023 como fecha po-
sible para la ruta a París. 

“Tenemos el sueño de que 
el equipo olímpico español 
viaje en AVE a los Juegos de 
París 2024”, afirmó en la pre-
sentación de la oferta comer-
cial de las rutas con Francia 
que funcionarán desde julio.  

“Es el objetivo e intentare-
mos que así sea –apuntó–; es 
muy compleja la operativa, ya 
que para llegar a Lyon y Mar-
sella hemos trabajado años. 
Se tienen que cumplir permi-
sos como los relativos a la se-
guridad. No hay problemas. 
El margen es razonable”.  

Blanco aseguró que Renfe 
pretende convertirse en “ope-
rador de referencia”, lo que 
incluye no solo optar a nuevos 
AVE –serían los casos de las 
rutas Barcelona-París y Mar-
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El presidente de Renfe, Raül 
Blanco. 

sella-París el próximo año–, 
sino también “trenes trans-
fronterizos u obligaciones de 
servicio público”, sobre los 
que señaló que hay “varias 
oportunidades abiertas” que 
se analizan, sin más detalles. 
No será el primer operador 
internacional que haga com-
petencia a SNCF –la Renfe 
francesa– en París, ya que 
Trenitalia ya opera entre la 
capital gala y Milán con sus 
Frecciarossa. 

El ejecutivo insistió en que 
Francia no lo ha puesto fácil y 
pidió reciprocidad: “España 
tiende a ser un país muy 
abierto en lo económico; lo 

hemos visto en las telecomu-
nicaciones y la energía, y tam-
bién en el sector ferroviario. 
La competencia es buena, pe-
ro el resto [de países] debería 
aplicar el mismo baremo que 
España”, razonó.  

Renfe ya opera en la Repú-
blica Checa y en Arabia, y tie-
ne los ojos puestos también 
en Portugal, especialmente en 
las rutas atlánticas. 

Precio y marca 
La estrategia de Renfe en una 
primera fase para captar tráfi-
co en sus dos nuevas rutas se-
rá doble: precios y marca 
AVE. Los billetes costarán 9 
euros para trayectos dentro 
de Francia, 19 euros para via-
jes entre ciudades de ambos 
países y 29 euros para despla-
zamientos entre los extremos 
de ambas conexiones. La 
compañía operará con la mar-
ca AVE un total de ocho fre-
cuencias semanales con 7.900 
plazas. La responsable del 
proyecto es Susana Lozano. 

En el pasado, Renfe operó 
con SNCF el corredor ferro-
viario entre España y Francia 
(rutas de Madrid y Barcelona 
a Marsella, Lyon, Toulouse y 
París), pero la alianza no se re-
novó a finales del año pasado 
por desavenencias. Desde ha-
ce medio año, SNCF ofrece en 
monopolio el corredor entre 
París y Barcelona.

Contratan a Arcano 
para una operación 
que podría valorarse 
entre 60 millones y 
85 millones de euros

Parcelas de terreno urbano no consolidado de uso residencial unifamiliar libre. La superficie es de 3.654 m² con una
edificabilidad total de 3.452 m². Se prevé el desarrollo de 27 viviendas unifamiliares adosadas. Situadas en el Sector P.P
R9, junto a la urbanización Nuevo Corrales, en una zona urbana, a 8 km al oeste de la ciudad de Huelva. Próximo a diferentes
supermercados y servicios del municipio. Disponen de buena comunicación mediante A-497 y A-492.
Contacta con nuestro asesor local: 942 049 000

La información contenida en esta página está sujeta a actualizaciones sin previo aviso, por lo cual se debe conformar en cada caso a través del 942 049 000. Los precios no incluyen impuestos y gastos a cargo del comprador. Los productos anunciados pueden estar en trámite de inscripción en el Registro de la Propiedad.Toda la información referida en el R.D. 515/1989, de
21 de abril, sobre sobre protección de los consumidores en cuanto a la información a suministrar en la compraventa y arrendamiento de viviendas, la normativa autonómica complementaria, el R.D. 390/2021, de 1 junio, sobre certificación energética de los edificios, y la demás legislación aplicable se encuentra a disposición de los usuarios en nuestras oficinas en Avenida de
Burgos 12, 28036 Madrid.

Oportunidad de terrenos de uso residencial

Sí, es Aquí

Invierte en Aljaraque

inversores.servihabitat.com
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EN 2023/ Mejora en 7 décimas su pronóstico para este año, en buena parte por el “efecto arrastre” de las revisiones de PIB del 
INE. En el segundo trimestre augura un alza del 0,6%, pero alerta de “algunos signos de debilidad” en las últimas semanas.

J. Díaz. Madrid 
Las menores presiones infla-
cionistas, el previsible esprint 
en la ejecución de los fondos 
europeos y la buena marcha 
de las exportaciones, pero 
también, y sobre todo, la iner-
cia positiva del primer trimes-
tre, cuando la economía sor-
prendió con un alza del 0,5%, 
junto a las revisiones que el 
INE hizo del PIB de trimestres 
anteriores, han llevado al Ban-
co de España a retocar sustan-
cialmente sus proyecciones 
para este año. Ahora, el super-
visor prevé un crecimiento del 
2,3% en 2023, siete décimas 
más que en el informe de mar-
zo, a lomos precisamente del 
“efecto arrastre” que implica-
ron los ajustes de PIB efectua-
dos por el INE en abril, cuando 
revisó al alza las tasas de creci-
miento entre el segundo y el 
cuarto trimestre de 2022. De 
hecho, cinco de esas siete déci-
mas de mejora se deben al 
ajuste automático por las revi-
siones del INE y al buen dato 
del primer trimestre, mientras 
que solo las dos décimas res-
tantes se atribuirían al mayor 
dinamismo mostrado por la 
economía en los últimos me-
ses. Así lo refleja el Banco de 
España en su último informe 
trimestral, presentado ayer, en 
el que la entidad supervisora 
rebaja en una décima el creci-
miento para 2024, hasta el 
2,2%, y prevé un repunte del 
PIB del 0,6% en el segundo tri-
mestre de este año, una déci-
ma más que en el primero. 

Ese avance trimestral per-
mitirá a España recuperar por 
fin los niveles de PIB previos a 
la pandemia, aunque más de 

tres años después de su estalli-
do. A pesar de ello, España si-
gue rezagada en la recupera-
ción y continuará estándolo en 
los próximos años. El Banco 
de España recordó ayer que la 
zona euro se encuentra, de 
media, un 2% por encima de 
los niveles pre-Covid, gap que 
la economía española aún tar-
dará en cerrar. De hecho, aun-
que el PIB español crecerá a 
mayor ritmo que el bloque del 
euro durante todo el horizonte 
de proyección del informe de 
supervisor, a finales de 2025 
España seguirá todavía sin se-
llar esa brecha. Esto es, habrá 
que esperar al menos a 2026 
para lograrlo. 

Señales de debilidad 
Además de que buena parte de 
la mejora de las previsiones pa-
ra este año provienen de ajus-
tes automáticos de “datos pa-
sados”, el Banco de España 
alerta de que si bien la activi-
dad se habría acelerado ligera-
mente en el segundo trimestre 
respecto al primero, en las últi-
mas semanas se han detectado 
“algunas señales de debilidad”. 
Signos de desaceleración que 
se plasman en cierta pérdida 
de fuelle en la creación de em-
pleo y en los indicadores de 
confianza, al tiempo que el en-
durecimiento de la política 
monetaria (la semana pasada, 
el BCE elevó al 4% los tipos ofi-
ciales) sigue inoculándose a la 
actividad económica por la vía 
no solo de un mayor coste de la 
financiación para hogares y 
empresas, sino de una mayor 
dificultad para acceder a prés-
tamos bancarios. Un bucle 
que, según el supervisor, “se-

Banco de España eleva al 2,3% el alza del PIB, 
pero avisa: España seguirá rezagada en Europa

guirá presionando a la baja el 
dinamismo de la actividad en 
los próximos trimestres”.  

Las señales de alerta son to-
davía incipientes, pero si se in-
tensificaran podrían conducir 
a una rebaja de las perspecti-
vas en el futuro, en un contex-
to en el que los riesgos siguen 
“orientados fundamental-
mente a la baja”. Unos signos 
de enfriamiento que se produ-
cen, además, a las puertas de 
las elecciones generales del 

23-J y que podrían marcar la 
futura legislatura. 

Aun con todo, los pronósti-
cos del Banco de España para 
el conjunto del año figuran en 
la banda alta de las revisiones 
efectuadas en las últimas se-
manas. Además de superar el 
2,1% que vaticina el Gobierno 
o la OCDE, sus estimaciones se 
sitúan claramente por encima 
del 1,9% previsto por la Comi-
sión Europea o la Airef, y están 
en línea con el 2,4% anunciado 

por BBVA Research la semana 
pasada, fruto también de “las 
revisiones estadísticas” y “la 
evolución de las exportacio-
nes”. 

Un crecimiento que se sus-
tentará esencialmente en el ti-
rón de la demanda externa 
(exportaciones y turismo), que 
ha sido –y será– el principal 
motor de impulso de la econo-
mía española este año y que 
permitirá compensar, al me-
nos en parte, el declive del con-

sumo privado y la “atonía de la 
inversión en vivienda”, señala 
el Banco de España, que prevé 
que el gasto de los hogares 
apenas crezca un raquítico 
0,2% este año frente al 1,2% 
que preveía en marzo.   

Menor inflación 
Todo ello en un contexto en el 
que la soga inflacionista ha 
aflojado la presión sobre la ac-
tividad económica, gracias so-
bre todo a la intensa desacele-

TRAYECTORIA Y PERSPECTIVAS DE LA ECONOMÍA ESPAÑOLA
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Deuda y déficit bajarán, pero rebotarán en 2025 
J.D. Madrid 
Las previsiones del Banco de 
España sobre las cuentas pú-
blicas traen una de cal y otra 
de arena. El supervisor estima 
que la mejora del contexto 
macroeconómico traerá con-
sigo una reducción del déficit 
mayor a la que el Banco de Es-
paña preveía en marzo: un 
desfase entre ingresos y gas-
tos del 3,8% frente al 4,1% 
pronosticado entonces, y otro 
tanto sucederá con el endeu-

damiento público, cuyo peso 
relativo sobre el PIB se situará 
en el 109,7% este año, en con-
traste con el 111,1% estimado 
hace tres meses, aunque en 
términos absolutos el endeu-
damiento seguirá creciendo y 
batiendo nuevos récords. De 
hecho, el Tesoro prevé una 
emisión neta de deuda de 
70.000 millones de euros este 
año, engordando aún más el 
pasivo público, que al cierre 
del pasado mes de marzo re-

basaba ya los 1,53 billones de 
euros, la cota más alta de la 
historia. 

Desequilibrios 
La tendencia a la reducción 
de los desequilibrios se man-
tendrá el año que viene, cuan-
do el déficit podría menguar 
hasta el 3,4%, mientras que la 
deuda soberana se reduciría 
hasta el 107,4%, fruto en am-
bos casos de “la revisión al al-
za del PIB nominal, unos tipos 

de interés algo más reducidos 
y una menor tasa de paro”, 
factores que, según el Banco 
de España, conducirán “a una 
mejora en los saldos de las ad-
ministraciones públicas”. 
Ambos recortes coincidirán, 
además, con la gradual reacti-
vación de las reglas fiscales en 
la Unión Europea (UE), hi-
bernadas desde 2020, cuando 
la pandemia sumió a la econo-
mía mundial en su crisis más 
grave desde los conflictos bé-

licos del siglo XX.  
Las buenas noticias, sin 

embargo, acaban ahí. Tras los 
alivios de 2023 y 2024, tanto 
deuda como déficit volverán a 
repuntar en 2025, remando a 
contracorriente de lo que exi-
girán los socios europeos.  

Así, la ratio de endeuda-
miento remontará hasta el 
108% del PIB ese año, mien-
tras que el desfase entre in-
gresos y gastos se aupará has-
ta el 4%, un punto porcentual 

por encima del límite fijado 
por el Pacto de Estabilidad y 
Crecimiento europeo, que en 
el caso de la deuda establece 
un techo del 60% del PIB, que 
en 2025 España seguirá supe-
rando en 48 puntos.  

En otras palabras, como ad-
virtió ayer el Banco de Espa-
ña, “las administraciones pú-
blicas españolas seguirían 
presentando un elevado dese-
quilibrio fiscal al final del ho-
rizonte de proyección”.
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Calviño mantiene la previsión de 
crecimiento a pesar de las revisiones
DEBATE/  La vicepresidenta reivindica sus medidas económicas y critica la ausencia de alternativas.   
Calviño asegura que se va a cumplir con los objetivos de reducción de déficit y deuda. 

Salvador Arancibia. Santander 
A pesar de que todos los orga-
nismos nacionales e interna-
cionales están revisando al al-
za sus previsiones económi-
cas para este año, alineándo-
las o incluso superándolas, 
con las que planteó el Gobier-
no hace meses cuando pre-
sentó su proyecto de Presu-
puestos Generales del Estado 
para 2023, la vicepresidenta 
económica, Nadia Calviño, no 
va a modificar las cifras oficia-
les porque “nosotros solo ha-
cemos una previsión cuando 
elaboramos los presupuestos 
o comunicamos algo relevan-
te a Bruselas”. 

La vicepresidenta econó-
mica del Gobierno reivindi-
có, durante su intervención 
en el curso que organiza la 
APIE y que se desarrolla en la 
Universidad Internacional 
Menéndez Pelayo, la política 
económica llevada hasta aho-
ra por el Gobierno recordan-
do que en todos los años pa-
sados “hemos cumplido con 
los compromisos de reduc-
ción del déficit y de la deuda 
pública” además de haber da-
do “señales claras a inverso-
res y empresas de cuál era el 
camino que íbamos a reco-
rrer.  

Calviño afirmó que “tam-
bién en este ejercicio volve-
remos a cumplir los compro-
misos de reducción del défi-
cit público y de la deuda, de 
manera que acabemos si-
tuándonos por debajo del 3% 

de pasivo de los bancos (ver 
página 16)”. Carlos Torres, 
presidente de BBVA, señaló 
que si los bancos no están re-
munerando a todos los clien-
tes por su pasivo se debe, so-
bre todo, al exceso de liquidez 
de que disponen las entidades 
que, en la medida en que esta 
descienda se irá generalizan-
do el pago por depósitos. 

Calviño matizó las decla-
raciones de la también vice-
presidenta Yolanda Díaz, 
que ha propuesto que el im-
puesto a la banca sea perma-
nente, recordando que tiene 
un carácter temporal y que 
se puso en marcha para que 
“el reparto de los costes de la 
guerra sea más justo” y que 
ahora se está empezando a 
analizar la conveniencia o no 
de su prolongación señalan-
do que, en todo caso, “los re-
sultados que están reportan-
do las entidades muestran a 
las claras que pueden sopor-
tarlo sin que ello suponga un 
problema para que los ban-
cos sigan cumpliendo su fun-
ción de prestar recursos y 
servicios a sus clientes”. 

 
Página 16 / Calviño insta a los grandes 

bancos a remunerar los depósitos

Díaz culpa a Hacienda del conflicto 
con los inspectores de Trabajo
M.V. Madrid 
La vicepresidenta segunda y 
ministra de Trabajo, Yolanda 
Díaz, dijo ayer que “no hay 
ninguna razón para que el 
Gobierno no cumpla con el 
Plan Estratégico de la Inspec-
ción de Trabajo” y poder evi-
tar la huelga indefinida de es-
te colectivo. Está previsto que 
el paro de estos funcionarios 
empiece el próximo lunes 26. 
Por lo tanto, Díaz dijo que está 
a la espera “de que [en Ha-
cienda] resuelvan este proble-
ma”. 

Sin nombrarla, la vicepresi-
denta culpó del conflicto a 
María Jesús Montero, minis-
tra de Hacienda y Función 
Pública. Como tal es la que 
debe autorizar el aumento del  
gasto que supone el incre-
mento del número de inspec-
tores de Trabajo y la reorgani-
zación del Departamento.  
Todo ello está recogido en el 
acuerdo que el Gobierno sus-
cribió con los sindicatos de la 
Inspección en julio de 2021. 

Díaz, que encabeza la coali-
ción Sumar para las eleccio-

nes del 23 de julio, aprovechó 
la ocasión para elogiar a la 
Inspección de Trabajo, “vital 
e imprescindible en una de-
mocracia como la española”.  

“No tengo más que agrade-
cimiento para el cuerpo de 
inspectores de Trabajo, por-
que desde que he llegado [al 
Ministerio] no solo he hecho 
grandes cambios normativos, 
sino que a pesar de que usa-
mos algoritmos en la Inspec-
ción, [los funcionarios] han 
implementado sus activida-
des”. Los sindicatos de la Ins-

pección de Trabajo, que han 
hecho varias jornadas de pa-
ros, han convocado una huel-
ga general, a partir del próxi-
mo lunes 26, ante la falta de 
refuerzos de personal y de 
medios materiales para hacer 
sus funciones. Los sindicatos 
avisaron la pasada semana de 
que van a paralizar campañas 
como el control en las empre-
sas del tiempo de trabajo y el 
registro de la jornada, de las 
condiciones salariales y del 
cumplimiento con la Seguri-
dad Social, entre otras.

en un par de años y acercar-
nos al objetivo de que la deu-
da pública sea inferior al 
110% del PIB”. En este senti-
do Calviño recordó que si es-
te último objetivo no se ha al-
canzado todavía es porque 
“tuvimos que asumir la deu-
da generada por la Sareb, el 
banco malo que no nos iba a 
costar nada a los españoles”, 
aludiendo claramente a la 
herencia que dejó el Gobier-

no de Mariano Rajoy en este 
sentido, contraponiendo lo 
hecho por el Ejecutivo del 
que forma parte (fuerte cre-
cimiento económico en los 
últimos años, “rescate” de la 
economía española para ha-
cer frente a la pandemia y a 
los costes de la guerra provo-
cada por la invasión de Ucra-
nia por Rusia y récord de afi-
liación a la Seguridad Social, 
unido al programa de refor-

mas llevado a cabo) con, en 
su opinión, la ausencia de 
programa económico del 
Partido Popular. Según la vi-
cepresidenta el “PP solo ha-
bla de derogar lo hecho hasta 
ahora, y ello significa no solo 
no avanzar sino retroceder”.  

En otros terrenos la vice-
presidenta fue tajante al afir-
mar que “el sector bancario 
debe trasmitir la subida de los 
tipos de interés a los clientes 

Yolanda Díaz, vicepresidenta 
segunda y ministra de Trabajo.
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La vicepresidenta económica, Nadia Calviño, ayer en Santander.
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“El PP solo habla de 
derogar lo hecho,            
y ello significa no 
solo no avanzar sino 
retroceder”, asegura

España no logrará 
cerrar la brecha de 
PIB abierta con la 
zona euro por el 
Covid ni en 2025

ración de los precios energéti-
cos, ya que si bien los alimentos 
parecen haber tocado techo e 
iniciado también una senda de 
moderación, aún siguen cre-
ciendo a tasas de doble dígito 
(un 12% en mayo frente al 
16,6% que llegaron a crecer en 
febrero), en un escenario en el 
que la sequía y su impacto so-
bre las cosechas representa un 
factor añadido de incertidum-
bre sobre la evolución de la in-
flación alimentaria en los pró-
ximos meses. Y un factor nada 
desdeñable. El supervisor esti-
ma que “el peso de los produc-
tos alimentarios afectados por 
la sequía sería de entre un 15% 
y un 20% del total del compo-
nente de alimentos” en el IPC 
armonizado. 

Aun así, el Banco de España 
ha revisado a la baja sus pro-
nósticos de inflación, con un 
IPC medio armonizado del 
3,2% para este año, cinco déci-
mas menos de lo que preveía 
en marzo, aunque alerta de un 
posible rebote en 2024, hasta el 
3,6%, por el efecto bumerán 
derivado de “la expiración del 
grueso de las medidas introdu-
cidas por las autoridades en 
respuesta a la crisis inflacionis-
ta” y energética. 

Otro factor de riesgo es el 
lento pero inexorable avance 
de los salarios y, sobre todo, de 
los costes laborales, que en el 
primer trimestre se dispararon 
un 6,2%, según los datos más 
recientes del INE. Si bien el 
pacto salarial alcanzado por los 
agentes sociales en el marco de 
la negociación colectiva (subi-
da del 4% para este año y del 
3% para 2024 y 2025) mitiga 
“en cierta medida” el riesgo de 
efectos de segunda ronda en la 
inflación, el Banco de España 
avisa de que “no puede descar-
tarse todavía que la persisten-
cia de elevadas tasas de infla-
ción subyacente conduzca a la 
materialización de efectos de 
segunda ronda significativos 
sobre los precios”, ya sea por 
vía salarios y/o márgenes em-
presariales. 

Respecto al empleo, el su-
pervisor destaca el gran dina-
mismo mostrado por la crea-
ción de empleo en los últimos 
meses, pero advierte de que la 
desaceleración detectada en 
las últimas semanas también 
ha llegado al mercado laboral. 
La evolución de la afiliación en 
la primera quincena de junio 
“apunta a un comportamiento 
más débil de la creación de em-
pleo”, alertó la institución. 
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El alquiler se dispara en mayo más 
de un 10% en quince provincias 
MERCADO TENSIONADO/ Baleares, Santa Cruz de Tenerife, Málaga, Cantabria y Alicante lideraron las 
subidas. Además, las rentas aumentaron de media en el conjunto de España un 5,6% interanual. 

Beatriz Amigot. Madrid 
El mercado del alquiler sigue 
al alza y ajeno, de momento, a 
los topes impuestos por la Ley 
de Vivienda. La falta de apli-
cación de la norma tras el 
cambio del mapa político en 
las últimas elecciones autonó-
micas y municipales y la esca-
sez de oferta siguen presio-
nando los precios. Así, en ma-
yo, las rentas subieron un 
5,6% interanual, hasta situar-
se en los 11,65 euros/metro 
cuadrado al mes, según los úl-
timos datos publicados ayer 
por el portal inmobiliario Fo-
tocasa. 

Sin embargo, el informe 
destaca que hay ciertos signos 
de desaceleración. Por un la-
do, el incremento interanual 
de mayo es el más bajo de los 
últimos siete meses. Y, por 
otro, el precio retrocedió un 
0,3% respecto a abril.  

“Se detecta una ligera tre-
gua en el encarecimiento 
abultado del precio del alqui-
ler. Sigue siendo una cifra ele-
vada, que se dispara en las co-
munidades autónomas más 
tensionadas, pero que co-
mienza a mostrar una ligera 
tendencia hacia el distancia-
miento de las subidas de dos 
dígitos a nivel nacional”, ase-
gura María Matos, directora 
de Estudios y portavoz de Fo-
tocasa. 

Esto es debido a varias ra-
zones. “El precio lleva un lar-
go periodo tocando techo y 
llegando a máximos, por lo 
que es habitual que haya fluc-
tuaciones a la baja y hacia el 
alza puntualmente”, explica 
Matos. Además, otro de los 
aspectos que impacta en la 
moderación del incremento 
del precio es “el leve descenso 
de la demanda de alquiler, 
que se produce al encontrarse 
los posibles inquilinos con 
precios tan elevados”, añade 
esta experta.  

Casi todas 
En este contexto, el precio del 
alquiler en mayo se incre-
mentó en hasta 16 comunida-
des autónomas respecto al 
mismo periodo del año ante-
rior. Baleares encabezó las su-
bidas con un alza del 34,2%, 
seguida de Cantabria (22%), 
Canarias (20,3%), Comuni-
dad Valenciana (15,0%), Na-
varra (13,3%), Andalucía 
(11,8%) y Madrid (11,1%). 

Por otro lado, la única co-
munidad que presentó un 

descenso respecto al ejercicio 
anterior fue Castilla-La Man-
cha, con un -5,5%. 

En cuanto al ránking de las 
comunidades autónomas con 
el precio de la vivienda más 
caras para alquilar una vivien-
da, en los primeros lugares se 
encuentran Madrid y Balea-
res, con los precios de 
16,30/metro cuadrado al mes 
y los 16,37/metro cuadradosal 
mes, respectivamente.  

Les siguen seis comunida-
des más con precios superio-
res a los 10,00/m2 al mes y 
son: Cataluña (15,72/m2), País 
Vasco (14,20/m2), Canarias 
(12,67/m2), Cantabria (12,19 
/m2 al mes) y Comunidad Va-
lenciana (11,17/m2) y Navarra 
(11,13/m2). 

¿Y por provincias? 
Un análisis más detallado,  
por provincias, muestra que 
casi todas las regiones incre-

mentaron el precio interanual 
de la vivienda en alquiler en 
mayo, exceptuando Huelva  
(-0,2%), Segovia (-1,6%) y 
Cuenca (-13%). Además, en 
Lugo se mantuvo sin varia-
ción.  

Los incrementos superio-
res al 10% se dieron en 15 pro-
vincias, según el Índice Inmo-
biliario Fotocasa. Baleares li-
deró las alzas (34,2%), segui-
da de Santa Cruz de Tenerife 
(28,6%), Málaga (25,3%), 
Cantabria (22%), Alicante 
(21,9%), Valencia (16,8%), Las 
Palmas (15,5%), Navarra 
(13,3%), Almería (13,0%) y 
Granada (12,8%). 

Por su parte, las menores 
subidas se registraron en Ba-
dajoz (0,5%), Albacete (0,7%), 
León (1,1%), Palencia (1,1%) y 
Guadalajara (1,7%). Todas 
por debajo del 2%.  

En cuanto a los precios, 
hasta en 16 provincias se su-

peran los 10,00 euros el metro 
cuadrado al mes. Las tres pro-
vincias más caras son Barce-
lona (16,90 euros/m2 al mes), 
seguida de Baleares (16,60 eu-
ros/m2) al mes y Madrid 
(15,37 euros/m2 al mes). 

Capitales, en máximos 
Además, el precio del alquiler 
subió en 37 de las 40 capitales 
con variación interanual ana-
lizadas por el portal inmobi-
liario. Las mayores alzas se re-
gistraron en Palma de Mallor-
ca (34,2%) Málaga (28,4%), 
Valencia (22,7%), Alicante 
(21,8%) y Cádiz (19,7%). En el 
otro lado, las rentas bajaron 
en Segovia (-1,7%), León  
(-1,4%) y Cáceres (-1,1%). 

En general, en hasta 13 ciu-
dades el precio se situó por 
encima de la media española 
(11,65 euros/m2 al mes) y sólo 
Ciudad Real, la más económi-
ca de todas, tuvo una renta en 

torno a los 5,00 euros/m2 
(concretamente, se situó en 
los 5,62 euros/metro cuadra-
do). 

Las subidas han llevado a 16 
capitales a batir récord. Las 
localidades donde, por lo tan-
to, es más caro que nunca 
arrendar un piso son: Barce-
lona (20,39 euros/m2), San 
Sebastián (18,74), Madrid 
(17,95), Málaga (14,16), Las 
Palmas de Gran Canaria 
(13,47), Valencia (13,23), Cá-
diz (12,48), Alicante (12,02),  
Pamplona (11,70), Santander 
(10,40), Tarragona (10,12), A 
Coruña (9,79), Granada 
(9,36), Oviedo (8,96), Almería 
(8,62), Ourense (6,55) y Gua-
dalajara (8,14).  

Sólo queda por ver si los le-
ves signos de enfriamiento de 
mayo van más allá o si, por lo 
contrario, se seguirán suman-
do nuevos máximos mes a 
mes.

RADIOGRAFÍA DEL MERCADO DE ALQUILER
Variación interanual del precio de los arrendamientos en mayo por provincias, en porcentaje.
(...) Precio en euros/m2 al mes.

Fuente: Fotocasa
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La tasa de  
paro varía  
en 10 puntos 
en función  
de los estudios
Expansión. Madrid 
La forja de una carrera laboral 
queda marcada de forma in-
deleble por los estudios elegi-
dos. Así lo asegura, al menos, 
un informe de Randstad Re-
search, centro de estudios y 
análisis de la compañía de re-
cursos humanos, que estable-
ce que los estudios cursados 
determinan el éxito para ha-
cerse con un empleo, o la difi-
cultad para obtener uno: los 
estudios de informática tie-
nen una tasa de desempleo 
del 2,3%, los de salud y servi-
cios sociales del 4,1% y los de 
ingeniería, industria y cons-
trucción del 4,7%. En el otro 
lado del espectro se encuen-
tran los estudios de artes y hu-
manidades, con una tasa del 
13,4%, seguida por educación, 
del 12,1% y ciencias del 10,5%. 
Por decirlo de otro modo, el 
estudio revela una diferencia 
de más de 10 puntos porcen-
tuales en la tasa de desempleo 
de los diferentes estudios. 

Valentín Bote, director de 
Randstad Research, explica 
que “a medida que se incre-
menta el nivel de formación, 
se reduce el nivel de paro, tan-
to en jóvenes como en la po-
blación en general. Hemos 
además de tener en cuenta 
que los empleos que se crean 
son cada vez más cualificados, 
en lo que influyen de manera 
determinante los retos de la 
digitalización y la automatiza-
ción”. 

El estudio revela, además, 
que pese a ciertas ventajas en 
los estudios de los jóvenes es-
pañoles, esta no se refleja en el 
mercado laboral. Esto se debe 
a que la proporción de jóve-
nes activos con alta cualifica-
ción se sitúa en un 54,4% del 
total, mientras que la media 
europea es del 43,4%. Sin em-
bargo, la tasa de paro para este 
segmento es el 14% en nues-
tro país frente al 6,5% de me-
dia europea. Lo más probable 
es que esta diferencia se expli-
que por el siguiente nivel de 
cualificación: el 23,4% de los 
jóvenes cuentan con un nivel 
de cualificación media, por 
ejemplo, la tan necesaria FP, 
mientras que en la UE la pro-
porción es de un 45,2%. Des-
de Randstad Research expli-
can que este tipo de forma-
ción se ajusta mucho más a las 
necesidades de fuerza laboral 
que exigen las empresas a día 
de hoy. “Los estudios superio-
res no garantizan el empleo, 
sino que se han de combinar 
con la adquisición de compe-
tencias”, indica la compañía.


