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Vivienda - Inmobiliario

La banca cierra el grifo de la financiación al
alquiler por la incertidumbre de la Ley de

Vivienda
* Los temores sobre la nueva normativa dificultan el análisis de las inversiones

* La subida los tipos ha supuesto un freno al lanzamiento de proyectos

Alba Brualla
6:00 - 13/03/2023

La incertidumbre regulatoria que gira en torno al mercado del alquiler ante la espera de que se apruebe la nueva Ley de

Vivienda ha llevado a la banca a frenar la financiación a los nuevos proyectos de pisos en renta.

Así lo han asegurado distintas fuentes del mercado y del mundo financiero a elEconomista.es, que apuntan que el "ruido

generado en torno a este mercado" y un escenario de tipos al alza no permite a los inversores "cerrar planes de negocio

certeros a largo plazo" y hacer "previsiones sobre los ingresos futuros", lo que dificulta "analizar la viabilidad y el riesgo de los
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proyectos".

A la situación de "inseguridad jurídica que se vive desde hace tiempo y que se ha acrecentado en el último año aplicando

topes al precio del alquiler" se suma la escalada de los tipos, que está dificultando el cierre de las operaciones de Build to Rent

(proyectos de obra nueva que se construyen para destinar al mercado del alquiler).

Te recomendamos

Concretamente, "se está dando un incremento de no menos de 100 puntos básicos en la rentabilidad exigida de los inversores

para invertir en vivienda en alquiler. Eso está haciendo que el precio del producto en alquiler baje, pese a que las rentas están

subiendo, y a muchos promotores los números ya no le salen, por lo que deciden pasar los proyectos a Build to Sell, un

mercado en el que la demanda sigue siendo solvente", concreta Antonio de la Fuente, director de Corporate Finance de la

consultora Colliers.

Efecto dilutivo de la financiación
Por otro lado, el directivo advierte que "el encarecimiento de la financiación está llevando a que el inversor cuando va a adquirir

el proyecto se encuentre con un efecto dilutivo de la financiación".

"Esto significa que la financiación te cuesta más de lo que rinde el activo y por lo tanto cada euro que apalancas es un euro

que te resta rentabilidad y eso lleva a que se complique la compra de este tipo de producto", explica el experto.

De la Fuente, asegura que este efecto "está haciendo que varios bancos se estén planteado su marco de financiación para

operaciones de BtR". En este sentido, fuentes financieras consultadas por este medio, explican que "en general, sí esperan que

temporalmente el inicio de nuevos proyectos de BtR podrá verse ralentizado hasta que se disipen dudas acerca de la nueva

Ley de vivienda y los tipos de interés se ajusten".

Así, desde una de las principales entidades de este país reconocen a este medio que la banca "se encuentra en una situación

similar" y puntualizan que "las incertidumbres no se mitigan con un endurecimiento de las condiciones financieras", sino que

es necesario que "exista seguridad jurídica y se conozcan las reglas del juego, aunque cada entidad tendrá sus propias

políticas de inversión al respecto".

Pásate a lo último en tecnología con este móvil Samsung Galaxy M53 5G ¡Ahora con un 22%
de descuento!

La caída del inmobiliario en Alemania y EEUU amenaza con desencadenar un efecto dominó
en la vivienda global, según la Fed de Dallas

La IA y la Social Robotics revolucionan la Atención al Cliente
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Por su parte, los expertos del sector ven normal esta nueva postura que están tomando algunas entidades financieras. "Tomar

posiciones en el sector inmobiliario les penaliza mucho en provisiones, con altos requerimientos de capital y los reguladores

les miran con lupa", explican. Por otro lado, "simplemente con lo que tienen concedido y la subida de tipos están sacando

diferenciales de 300 puntos básicos. No tiene mucho sentido que en el contexto actual entren en estos proyectos con según

que inversores". Así, apuntan que "lógicamente hay muchos perfiles de inversores y los más estables como pueden ser las

aseguradoras no tendrán problemas".

Sin embargo, hay muchos casos en los que no les interesa. "No tiene ahora mismo mucho sentido que los bancos entren en

financiaciones a largo plazo con empresas que no van a ser las titulares de estos activos", detallan.



Además, en este tipo de producto la rentabilidad es muy ajustada y "con unos números tan justos, si no llegas a ciertos niveles

de renta, lo más probable es que esas posiciones de deuda se tengan que renegociar en un futuro. El alquiler es un tema muy

social y esto finalmente puede afectarles", explican las fuentes consultadas. De este modo, aseguran que hasta que no se

resuelva al menos la incertidumbre generada por la Ley de Vivienda y haya más visibilidad en torno a los tipos, "el grifo a la

financiación para el alquiler estará cerrado para muchos".

Relacionados
Aluvión de reclamaciones al Estado por el límite del 2% al alquiler: 2.000 propietarios exigen responsabilidad patrimonial

Vivienda en alquiler: ¿Cuántos pisos se han construido en los tres últimos años?

Los dos caminos del precio de la vivienda este año: caerá un 4% en venta y subirá un 6,5% en alquiler

La subida de tipos congela el boom de la vivienda nueva de alquiler
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Vivienda - Inmobiliario

Los grandes fondos estudian reclamar
daños al Gobierno por el tope del 2% al

alquiler
* Alrededor de 2.000 caseros ya han exigido al Estado responsabilidad patrimonial

Raquel Sánchez, Ministra de Transporte, Movilidad y Agenda Urbana

Alba Brualla
6:00 - 12/03/2023

Los grandes fondos de inversión que cuentan con carteras de pisos en alquiler en España están estudiando presentar

reclamaciones por responsabilidad patrimonial al Estado por el límite al alquiler del 2% que se aprobó en marzo del pasado

año. Así lo han asegurado a elEconomista.es desde varias de estas compañías, que tienen en sus balances miles de viviendas
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en rentabilidad en nuestro país.

Con esta medida los grandes fondos se sumarían a una iniciativa que ya están llevando a cabo los pequeños y medianos

caseros de España, que a través de la Asociación de Propietarios de Vivienda en Alquiler (Asval). Concretamente, la asociación

ya ha movilizado 2.000 reclamaciones para reclamar al Gobierno por este tope al alquiler, que se aprobó como una medida

temporal y de urgencia en el primer trimestre del año pasado y se ha extendido a lo largo de 2023.

Asimismo, la nueva Ley de Vivienda, que se encuentra en trámite parlamentaria, podría incluir una limitación del 3% al alquiler

durante 2024, por lo que desde Asval advierten que podría darse un aluvión de demandas si finalmente se aprueba la nueva

normativa.

Te recomendamos

Concretamente, a través de Asval, se han presentado 2.000 reclamaciones de pequeños y medianos propietarios que han ido

dirigidas al Ministerio de Transportes, Movilidad y Agenda Urbana y que fueron recogidas entre noviembre de 2022 y enero de

2023. "Se trata de una cifra que irá creciendo ya que deben presentarse las reclamaciones por este año y cada vez más

propietarios serán conscientes de que tienen esta posibilidad de defender sus derechos", apuntan los expertos del sector.

Asval, que actúa como canalizadora de estas reclamaciones, estima que el tope impuesto por el Gobierno ha afectado a más

de dos millones de pequeños propietarios en España y lamenta que no se hayan previsto compensaciones para este colectivo.

Concretamente, la asociación estima que cada propietario perderá de media unos 2.000 euros por cada vivienda alquilada

durante el tiempo que estará en vigor esta medida. Así, recuerda que más del 75% de los arrendadores españoles posee una o

dos viviendas.

Asval denuncia que el tope impuesto es contrario a lo establecido en la Ley de Arrendamientos Urbanos, pues esta permite

que los alquileres se actualicen con el Índice de Precios al Consumo (IPC).

La asociación considera que esta actualización es necesaria para que los pequeños propietarios "protejan su nivel de vida y

completen su salario o pensión", y matiza que estos se han mostrado sensibles ante la situación económica y muchos han

negociado soluciones más beneficiosas con sus inquilinos".

La 'reforma Escrivá' impone una cuota solidaria de hasta el 6% a los sueldos más altos

La Junta de Extremadura y Microbank acuerdan una línea de financiación de 5 millones de
euros para fomentar el autoempleo

El euríbor roza el 4% justo cuando se avecina la gran revisión hipotecaria
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España, la más restrictiva

"Los pequeños propietarios denunciamos que el Estado carga sobre nosotros el problema de la vivienda en España, que es

responsabilidad de la Administración", apunta la directora general de la asociación, María Andreu.

La directiva pone de manifiesto también que el tope impuesto en España es el más restrictivo de la Unión Europea y que está

generando una gran inseguridad jurídica en el mercado y reduciendo la inversión en vivienda en alquiler. Para resolver la falta

de vivienda a precios competitivos, Asval apuesta por la colaboración público-privada para ampliar el parque social en España

y destaca que los grandes propietarios se han ofrecido a ceder 25.000 inmuebles al Estado durante 25 años para alquilarlos a

un precio un 20% inferior al de mercado.

Pérdidas de más de 1.000 millones
El portal inmobiliario Idealista estimó que la pérdida de los propietarios de vivienda en alquiler por el límite aplicado al alquiler

supera los 1.000 millones de euros entre marzo y hasta septiembre del pasado año. Esta medida se ha prorrogado a lo largo

de todo este año, por lo que la cifra total más que se duplicaría. A esto habría que añadir el impacto del tope del 3% que podría

aprobarse para 2024.

Relacionados
Vivienda en alquiler: ¿Cuántos pisos se han construido en los tres últimos años?

El alquiler, desbocado: sube un 8,7% en febrero con siete comunidades en máximos

Los dos caminos del precio de la vivienda este año: caerá un 4% en venta y subirá un 6,5% en alquiler
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El sector de la construcción inicia el camino hacia la
descarbonización
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Viga de hormigón
- GRAPHENANO

 Newsletter

MADRID, 11 Mar. (EUROPA PRESS) -

Las empresas españolas, conscientes de su papel en la reducción de emisiones, apuestan por
nuevos materiales como el grafeno para lograrlo

Los efectos del cambio climático han llevado a las
empresas a tomar conciencia de la necesidad de adoptar soluciones técnicas innovadoras que
contribuyan a reducir las emisiones. La construcción es uno de los sectores más preocupados
por la sostenibilidad. Es el responsable de entre el 8 y 9% de las emisiones de CO2 generadas
por el hombre. El hormigón es el material más común en el sector y cada año se estima que se
producen en todo el mundo entre 8.000 y 10.000 millones de metros cúbicos.
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REDUCCIÓN DIRECTA DE UN 15% DE LA HUELLA DE CARBONO

Ante esta situación de emergencia climática, las empresas españolas del sector de la
construcción han iniciado ya un camino hacia la descarbonización que "será largo" y que
"implicará el esfuerzo económico de todos", según ha señalado a Europa Press el director
general de la Asociación Española de Fabricantes de Hormigón (ANEFHOP), Carlos Peraita.
Una de las claves de ese proceso es la utilización de materiales que permitan la reducción de
las emisiones.

Por su parte, el director técnico de la Asociación Nacional de Prefabricantes (ANDECE),
Alejandro López, ha coincidido en que la descarbonización "es un reto sin precedentes y un
sector como el nuestro, vinculado a la construcción, deberá emprender medidas importantes
para contribuir a alcanzar la neutralidad climática en Europa en 2050".

López ha hecho hincapié en el papel de España en la transformación de la construcción. En
esta línea, ha apuntado que "el sector ocupa un puesto destacado a nivel internacional y esto
conlleva que sea permeable a implantar todos aquellos avances derivados de la sostenibilidad
y de la digitalización, que son las dos grandes revoluciones globales actuales".

Para ANDECE, "los prefabricadores deberían interiorizar el tránsito a un modelo energético libre
de emisiones y transferir los procesos actuales a técnicas más neutras, mitigando y
compensando la huella de carbono y ganando al mismo tiempo en competitividad en un
entorno de economía sostenible".

Beton Catalán, filial de CRH, la mayor empresa de materiales de construcción del mundo, es
una de las compañías que está apostando por la descarbonización. Según el director de
Calidad de la empresa, Alberto Arenillas, "las herramientas que tenemos como fabricantes para
contribuir a la descarbonización, fundamentalmente junto con un diseño óptimo de la mezcla,
se centran en la elección de las materias primas más adecuadas, es decir, cementos con
menores emisiones de CO2".

Jordi Altet, director de calidad e I+D de PROMSA Cementos Molins, ha señalado que "la
reducción de las emisiones es una palanca fundamental, al precio que se está colocando el
CO2 el que no juegue en esta liga se quedará fuera del mercado".

Según Marcelo Miranda, MD de Consolis Tecnyconta, "la aplicación de nuevas tecnologías y el
uso de nuevos materiales no es una opción si el sector de la construcción quiere avanzar hacia
la neutralidad climática".



LA DEMANDA DE ADITIVOS DE GRAFENO SE DISPARA

El grafeno permite reducir el impacto medioambiental de los hormigones entre un 25 y un 30%,
lo que se traduce en una reducción de más del 15% de su huella de carbono, por lo que este
material está jugando un papel fundamental en la descarbonización del sector.

El grafeno se incorpora al cemento como aditivo y transfiere sus propiedades al hormigón. Al
añadirse en la mezcla fresca, reacciona con la cal libre del cemento uniéndose químicamente a
su estructura y trasladándole sus grandes prestaciones mecánicas.

Es el material más resistente que se conoce en la naturaleza, más fuerte que el acero
estructural con su mismo espesor y más duro que el diamante y, sin embargo, su grosor oscila
entre 1 y 10 átomos de carbono. Al ser tan fino y apreciarse solamente dos de sus
dimensiones, se le considera un material bidimensional, el único que es capaz de mantenerse
estable hasta con el grosor de un átomo.

Para el director general de ANEFHOP, Carlos Peraita, el grafeno "posee unas propiedades muy
novedosas que ya se conocen a día de hoy y otras que irán apareciendo con la innovación". En
este sentido, ha señalado que este material hace posible "conseguir estructuras más esbeltas,
con hormigones de mayor resistencia y menor cantidad de hormigón y, por tanto, menor huella".
"El grafeno es, sin duda, una de las tecnologías que más interés está suscitando", ha añadido.

La empresa española Graphenano produce una amplia gama de aditivos de grafeno aplicado al
hormigón. En los últimos meses ha registrado un aumento del más del 50% de la demanda de
este aditivo. "Es una tendencia que no se va a revertir, sino más bien todo lo contrario. Cada vez
será más exigente con la huella ecológica de los procesos industriales y este tipo de productos
se están demandando más", ha destacado el director de Graphenano Smart Materials, filial de
Graphenano que desarrolla y comercializa productos para la construcción, Juan Ángel Ruiz.

En este sentido, ha señalado que "el grafeno, y en particular los aditivos en base a este
producto, originan importantes reducciones en las cantidades de cemento a usar para una
determinada resistencia, sin reducir las prestaciones del producto en cuanto a resistencia y
durabilidad, y aportando unas características reológicas muy interesantes al hormigón
fabricado".

Asimismo, Marcelo Miranda, MD de Consolis Tecnyconta, ha destacado que "el papel que el
grafeno puede jugar en el sector es muy importante, si queremos ir hacia la descarbonización,
tenemos que fabricar utilizando nuevos materiales como el grafeno".



PEDIDOS INTERNACIONALES

Además de España, otros países como Estados Unidos, Austria, Alemania, Francia, Polonia,
Colombia, Filipinas, Chile o Brasil han expresado su preocupación por el impacto climático de
sus hormigones. Graphenano también ha recibido pedidos de empresas como la colombiana
Euclid Chemical. La compañía ha recurrido al grafeno por sus prestaciones ya que, según
Liliana María Arias, gerente técnico de Euclid Chemical, "promete grandes beneficios en
términos de aumento de la resistencia a compresión, flexión, desgaste y disminución de
permeabilidad".

MC Bauchemie es una compañía química líder en el sector de la construcción que también
confía en el grafeno como uno de los materiales claves para la industria. El director de la
división de hormigón y obra nueva de MC Spain, Héctor Lacruz, ha afirmado que "la industria
química siempre se ha focalizado en hacer la vida más fácil, y no tendría sentido si no
evoluciona con las necesidades de la humanidad.

Fuentes del sector han asegurado que el grafeno "tiene un potencial por descubrir incalculable"
y su contribución a la reducción de emisiones lo convierten en un material "imprescindible".
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trategia de la entidad que el 
negocio de gestión patrimo-
nial “ha progresado mucho”, 
pero también reconoció que 
“se encuentra en una fase me-
nos desarrollada [respecto a 
otras áreas del banco]”. Botín 
dijo a los inversores que el ne-
gocio de Wealth Manage-
ment “entra ahora en una 
nueva etapa,  en la que  va a se-
guir contribuyendo a los in-
gresos, pero de una forma di-
ferente: contribuirá más a los 
beneficios del grupo”. 

Banca privada 
Para lograrlo, una de las pa-
lancas será reforzar la activi-
dad de grandes patrimonios 
para ganar nuevos clientes de 
este segmento. Santander se 

ha puesto el objetivo de im-
pulsar una mayor especializa-
ción del negocio, a través de 
nuevos productos y servicios;  
aumentar la cuota en el seg-
mento de clientes ultrarricos  
(high net worth individuals y 
ultra high new worth indivi-
duals), que son para Santan-
der aquellos clientes con más 
de 20 millones de euros de pa-
trimonio; y por último fortale-
cer su plataforma global de 
banca privada. 

El banco creó hace cuatro 
años un servicio específico 
para sus mejores clientes que 
permite operar en varios de 
los países en los que está pre-
sente el grupo. Cuenta ya con 
51.000 millones bajo este ser-
vicio, es decir, el 21% del total, 

y Botín desveló en la presen-
tación de los nuevos planes 
que espera un 10% de creci-
miento en esta área. “Este 
modelo es único y solo es po-
sible porque somos un gru-
po”. 

Santander quiere aumen-
tar el volumen de ingresos de 
la banca privada entre un 10% 
y un 15% anual, según la nue-
va estrategia, sobre el 35% ac-
tual de la división. El volumen 
de activos y pasivos de clien-
tes de banca privada alcanza 
los 259.000 millones de euros 
a cierre de 2022. 

Fondos de inversión 
Los planes para la gestora de 
fondos de inversión, Santan-
der Asset Management, pa-

IMPULSA LA BANCA PRIVADA Y FONDOS DE INVERSIÓN/ Busca transformar su unidad de Wealth Management 
en una fuente de ingresos. Espera  lograr cada año crecimientos superiores al 10% hasta 2025.

Sandra Sánchez. Madrid 
Santander tiene nuevos pla-
nes para su negocio de gestión 
patrimonial. La división de 
Wealth Managment, que en-
globa los negocios de banca 
privada y gestión de activos, 
está llamada a ser uno de los 
puntales y catalizadores de 
ingresos y comisiones del  
banco en los próximos tres 
años, junto a los otros tres ne-
gocios que la entidad califica 
como globales: banca de in-
versión, pagos y financiación 
de automóviles. 

El negocio de banca priva-
da, fondos y seguros va a ga-
nar más peso en el grupo.  
Santander, que acaba de es-
trenar nuevo plan estratégico 
para los próximos tres años, 
quiere exprimir el negocio de 
gestión de patrimonios para 
acelerar su aportación al gru-
po y “llevar a su máxima velo-
cidad sus capacidades”, des-
tacó Héctor Grisi, consejero 
delegado de la entidad, du-
rante la presentación de los 
planes del banco hasta 2025. 

Cinco años después de la 
fuerte reestructuración que 
llevó a cabo Santander sobre 
estos segmentos (unificó la 
gestora, la banca privada y el 
negocio de seguros en una 
única división), el área de 
Wealth Management, que di-
rige Víctor Matarranz, es ya 
uno de los segmentos más 
rentables. Pero el banco quie-
re que vaya más allá y ha 
puesto a la división la meta de 
conseguir cada año creci-
mientos superiores al 10%. 
Según el plan estratégico, la 
división logrará una rentabili-
dad sobre el capital tangible  
(Rote) del 60%.  

La presidenta del banco, 
Ana Botín, aseguró durante la 
presentación de la nueva es-

R. Lander. Madrid 
BBVA España engrosó su ba-
se de clientes con más de un 
millón de usuarios nuevos el 
año pasado. De esa cifra, más 
de 500.000 llegaron por cana-
les digitales. El banco se ha 
propuesto revalidar esos nú-
meros este ejercicio como 
una de las grandes metas es-
tratégicas.  

 Los usuarios que solo ope-
ran por canales digitales tie-
nen un coste para las entida-
des financieras hasta diez ve-
ces menor que los que acuden 
a las sucusales. Y eso dispara 
la rentabilidad.  

Por la vía online llegan tam-
bién los clientes del futuro. El 
40% de altas digitales conta-
bilizadas el año pasado fueron 
de personas entre 18 y 29 
años. Muchas de ellas llega-
ron al banco a través de la 
cuenta online sin comisiones.  

BBVA es uno de los pocos 
bancos en España que permi-
te darse de alta en el banco 
con un selfie (autofoto). 

Actualmente BBVA tiene 
alrededor de doce millones de 
clientes en España.  

Planes 
“En 2023 continuaremos po-
tenciando nuestra estrategia 
de captación de clientes a tra-
vés de los canales digitales 
gracias al lanzamiento de 
nuevas capacidades, como el 
alta digital para cualquier 
edad, nuevas versiones de 
nuestro Plan Invita a un Ami-
go o servicios relacionados 
con la tarjeta Aqua y su uso en 
el extranjero. Además, quere-
mos incorporar mejoras sig-
nificativas en el proceso de al-
ta online de la mano de la ad-
ministración pública y nos 
pondremos como objetivo 
ofrecer nuevos productos y 
servicios al conjunto de la uni-
dad familiar, para que los pa-
dres y los hijos puedan disfru-
tar de la experiencia de ser 
BBVA”, explica Leyre Baltza, 
directora de Open Market en 
BBVA España.  

Desde que BBVA lanzó a 
principios de 2021 su primer 
programa de fidelización y 
apadrinamiento, el número 
de altas se ha disparado. Se-
gún los datos del banco, el 17% 
de los nuevos usuarios ya vie-
nen por esta vía.  

El banco planea seguir con 
las promociones de reembol-
sos de cuotas de suscripción 
en diferentes plataformas de 
entretenimiento.  

Santander dará protagonismo  
al negocio de gestión patrimonial

BBVA quiere 
captar 500.000 
clientes online  
este año  
en España

En banca privada, 
Santander pondrá  
el foco en captar 
nuevos clientes 
ultrarricos 

Sede de Banco Santander en Boadilla del Monte.
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La gestora de fondos 
de inversión 
quiere llegar  
a grandes clientes 
institucionales

Santander “aspira a ser un 
banco líder en gestión 
patrimonial con una cuota 
fuerte en todos los 
mercados relevantes”, 
destacó a los analistas el 
consejero delegado dela 
entidad, Héctor Grisi, 
durante la presentación de 
la nueva estrategia del 
banco para los tres 

próximos años. 
La unidad de gestión 
patrimonial es una parte 
vital del nuevo plan de 
negocio. Y dentro de ella, 
hay un mercado que parece 
clave: Estados Unidos. 
A través del negocio de 
Wealth Management, 
Santander gestiona 40.000 
millones de dólares (37.566 

millones de euros) de 
activos y pasivos de más de 
6.000 clientes.  
El objetivo en esta región es 
el más ambicioso. 
Santander quiere cerrar en 
2025 con 7.200 millones de 
dólares (6.761 millones de 
euros) más. Lo que supodrá 
aumentar el negocio en el 
país en un 18% en tres años, 

a las puertas de los 50.000 
millones de dólares ( 46.958 
millones de euros) de 
activos bajo gestión.  
Santander es el banco de 
referencia entre los clientes 
de banca privada de muy 
altos patrimonios en 
Latinoámerica, 
aprovechando su negocio en 
Estados Unidos (en Miami) 

como segundo país para 
ofrecer a sus clientes 
latinoaméricanos una vía 
alternativa de diversificación 
geográfica. 
Hace dos años, Santander 
Private Banking cerró el 
negocio negocio de banca 
privada de Indosuez en 
Miami (sumó 4.300 
millones de dólares).

A por los 50.000 millones de dólares en Estados Unidos

san por “seguir aumentando 
los ingresos de la red mejo-
rando la gestión global de 
nuestros fondos para mino-
ristas” y potenciar el negocio 
institucional y el alternativo.  

El banco busca crecer entre 
grandes clientes, como gran-
des fondos soberanos, fondos 
de pensiones y aseguradoras. 
Y como gancho quiere ofre-
cerles productos más sofisti-
cados, sobre todo alternati-
vos. Está sondeando oportu-
nidades de compras corpora-
tivas para engordar este nego-
cio. Mantiene conversaciones 
para hacerse con la gestora de 
private equity de la británica 
Abrdn. 

El crecimiento anual pre-
visto para los ingresos de San-
tander Asset Management es 
del 10%. Ahora suponen el 
23% de la división de gestión 
patrimonial. La gestora admi-
nistraba, a cierre de año, los 
188.000 millones de euros a 
nivel global. 

Santander convierte 
EEUU en el motor de 
crecimiento de su 
unidad de Wealth 
Management
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Las dudas vuelven a la Bolsa:  
qué se puede comprar ahora
EN EL FOCO/  Se impone un giro defensivo. Las apuestas van a valores como Iberdrola, Logista, Mapfre, 
Naturgy, Redeia y Viscofan. En Europa atraen Ahold, Deutsche Boerse, Diageo, Engie, E.ON, LVMH y RWE .

Susana Pérez. Madrid 
La prudencia y el miedo ga-
nan terreno en las bolsas tras 
un arranque de año inespera-
damente optimista.  

El jueves se disparaba un 
nuevo foco de alerta: las accio-
nes de Silicon Valley Bank 
(SVB) se desplomaron un 
60% después de fracasar en su 
intento de captar capital, deto-
nando las ventas en el sector 
bancario estadounidense. La 
mecha se extendió el viernes a 
Europa. Los bancos del Ibex, 
principales artífices del buen 
comportamiento del índice 
español en 2023, perdieron 
entre el 5,11% de Sabadell y el 
1,8% de CaixaBank 

Con el combustible de la 
temporada de resultados ya 
agotado y el convencimiento 
de que los tipos de interés no 
han tocado techo en Europa y 
EEUU, la motivación de los 
inversores llevaba ya días lan-
guideciendo. 

Como resultado, el frenazo 
de los indicadores bursátiles 
es generalizado y el Ibex coti-
za un 2,38% por debajo de su 
máximo anual de cierre, los 
9.511 puntos que alcanzó el 6 
de marzo. Más allá de la ten-
sión sobrevenida, no faltan ar-
gumentos para que las dudas 
se impongan en los parqués. 
La incertidumbre económica 
se mantiene alta, los riesgos 
geopolíticos permanecen en 
la trastienda y los grandes in-
versores vuelven a enfocarse 
en las acciones de valor. 

Los expertos reconocen 
que tomar decisiones de in-
versión en este escenario no 
es sencillo, pero sostienen que 
siempre hay ideas en las que 
confiar. Las apuestas defensi-
vas dominan ahora. 

Iberdrola es una de las op-
ciones escogidas por Diego 
Morín, analista de IG Mar-
kets. “Si bien un efecto domi-
nó podría arrastrar a cual-
quier valor, las utilities (em-
presas de servicios públicos) 
pueden hacerlo bien en mo-
mentos más complejos para 
los cíclicos”, comenta. Tam-
bién señala a Naturgy o Red 
Eléctrica, pese al castigo reci-
bido en las últimas sesiones.  

En XTB se inclinan por 
Mapfre. “El aumento de la si-
niestralidad, el fuerte impacto 
de la inflación en Turquía, Ar-
gentina o Venezuela y la caída 
de valor de su cartera de deu-
da dieron al traste en 2022 
con lo que estaba siendo un 

excelente año en captación de 
negocio. Cabe esperar que los 
próximos trimestres las eco-
nomías inflacionarias vayan 
poco a poco controlando el 
aumento de precios y la carte-
ra de bonos no sufra tanto”, 
explica Joaquín Robles, ana-
lista de la firma. Auguran una 
importante recuperación de 
las acciones de la aseguradora 
este año y destacan la rentabi-
lidad por dividendo cercana 
al 8% con la que cotizan. 

A Juan J. Fernández-Figa-
res, director de análisis de 
Link Securities, le gusta Lo-
gista porque “presenta a pre-
cios actuales multiplicadores 
bursátiles razonables, genera 
mucha caja libre y ofrece una 
elevada rentabilidad por divi-
dendo, superior al 7%”.  

Cellnex y Grifols son dos 
buenas oportunidades a los 

precios actuales, según Toni 
Cárdenas, gestor de Caja In-
genieros.  En el primer caso, lo 
justifica por su gran infravalo-
ración, ya que cotiza a 15 ve-
ces el valor de la empre-
sa/ebitda frente a las 21 veces 
de sus homólogos, y porque la 
compañía ha fijado su objeti-
vo en reducir apalancamien-
to, ganar eficiencia y asignar 
el capital con más opciones 
que las adquisiciones. Del 
grupo de hemoderivados re-
salta que ha iniciado una me-
jora en márgenes, la recupe-
ración de las ventas y se ha 
comprometido a reducir la 
deuda hasta 3,5 veces el ebit-
da para 2025. “Posibles desin-
versiones en el corto plazo 
confirmarían esta tendencia y 
darían visibilidad”, asegura. 

Entre las cotizadas españo-
las que no forman parte del 

Ibex, Fernández-Figares 
apostaría por Viscofan, que 
opera en un sector como el de 
la alimentación considerado 
defensivo por la inelasticidad 
de la demanda. “La compañía 
genera mucha caja libre y pre-
senta buenas expectativas de 
crecimiento de sus resulta-
dos. Además, tiene un balance 
muy saneado con escasa deu-
da neta”, argumenta. Robles 
pone en el foco a Prosegur 
Cash, cuyo negocio se ha nor-
malizado dejando atrás el ba-
tacazo del Covid, sin que la 
cotización lo esté reflejando. 
“A mayor inflación, mayor 
circulación de dinero y, por lo 
tanto, mayor demanda de los 
servicios que ofrece Prosegur 
Cash. Su decisión de aumen-
tar en 2023 la remuneración 
al accionista nos resulta inte-
resante, pero lo que más nos 
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Ser muy selectivo con los 
valores para integrar en 
cartera es una máxima de 
la inversión en Bolsa. 
También lo es la 
diversificación de riesgos. 
Una de las vías para 
conseguirlo es creando 
una cesta  de no menos de 
10 valores. Esto requiere 
experiencia y dedicación. 
Otra fórmula, cada vez 
más extendida, es invertir 
a través de ETFs (fondos 
de inversión cotizados).  
Joaquín Robles, de XTB, 
optaría ahora por un ETF 
del MSCI World. “La 
experiencia ha 
demostrado que 
independientemente del 
momento del ciclo, la 
inversión en este ETF 
siempre ofrece mayor 
estabilidad que la media 
del mercado y una 
rentabilidad anualizada 
superior al 5%”, dice. Juan 
J. Fernández-Figares, de 
Link Securities, se inclina 
por el XLP-US de 
consumo básico, con una 
exposición del 45% al 
sector de la alimentación y 
bebidas, y de un 23% a 
productos de higiene y de 
cuidado personal. Para 
diversificar la cartera de 
inversiones, Diego Morín, 
de IG Markets, se decanta 
por ETFs de renta fija 
como el Amundi Index 
Breakeven Inflation USD 
10y UCITS ETF DR (C) o 
el IShares USD 
Corporate Bond Interest 
Rate Hedged UCITS ETF; 
y también de oro,  
como el Invesco Physical 
Gold ETC y SPDR Gold 
Shares.

Diversificar 
riesgos  
con ETF

Las empresas de 
servicios públicos 
pueden ir bien en 
momentos difíciles 
para los cíclicos

La tormenta sobre 
los bancos en Wall 
Street se suma a la 
marcha económica y 
el riesgo geopolítico

llama la atención es su inten-
ción de seguir creciendo tanto 
orgánica como inorgánica-
mente mediante la compra de 
competidores que, como su-
cede en todo su sector, siguen 
cotizando a valoraciones 
atractivas”, comenta. 

Valores extranjeros 
La mayor compañía por capi-
talización de la zona euro, 
LVMH, figura entre los favo-
ritos de XTB. Se ve favorecida 
por un crecimiento sostenido: 
se prevé que las ventas de artí-
culos de lujo aumentarán un 
60% en 2030 a medida que se 
incorporen consumidores 
adinerados de India, México, 
Corea del Sur y el sudeste 
asiático. Señala la lealtad de la 
demanda, que contribuye a 
una mayor estabilización en 
las ventas. Este tipo de com-
pañías trabaja con unos már-
genes de beneficio muy supe-
riores a la media del sector, lo 
que les permite soportar me-
jor los periodos de inflación, y 
tienen capacidad de fijación de 
precios.  

La compañía holandesa de 
distribución minorista Ahold 
Delhaize  que obtiene el 64% 
de sus ventas en EEUU, es 
una opción europea intere-
sante según Link Securities, 
por su perfil defensivo. En el 
sector de alimentación y bebi-
das, en Caja Ingenieros se fi-
jan en Diageo, que ha recibi-
do un castigo excesivo tras los 
resultados. “Pero es una com-
pañía de corte defensivo que 
cotiza buenos múltiplos se-
gún su evolución histórica”, 
afirma Cárdenas. Otra alter-
nativa europea con gancho 
para esta firma es Deutsche 
Boerse, debido a que se com-
porta mejor que el mercado 
en escenarios de volatilidad e 
incertidumbre y a “la capaci-
dad que tiene de capturar va-
lor en momentos de alzas de 
tipos de interés mediante ren-

ta fija y los rendimientos de 
los saldos de las cuentas”. Mo-
rín buscaría estabilidad entre 
utilities como la francesa En-
gie y las alemanas RWE y 
E.ON. 

En EEUU, Fernández-Fi-
gares apuesta por Valero,  re-
finera especializada en com-
bustibles ecológicos, que pue-
de aprovechar la falta de die-
sel en los mercados occiden-
tales y con alta visibilidad en 
resultados. 

Warner Bros. Discovery 
representa otra buena opor-
tunidad, en opinión de Ro-
bles. “Aspira a convertirse en 
la tercera plataforma de strea-
ming tras Nexflix y Disney y 
una de las ventajas competiti-
vas es el desarrollo de su divi-
sión de videojuegos. La ma-
yor amenaza es su deuda de 
43.000 millones de dólares”.
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Los empresarios piden estabilidad 
política, regulatoria y apoyo público
INFORME DE PERSPECTIVAS/ Una encuesta a más de 1.100 directivos realizada por CEOE y KPMG apunta a 
la inflación, la incertidumbre política o los cambios regulatorios como sus principales preocupaciones.

J. Portillo. Madrid 
Los empresarios españoles 
asisten relativamente opti-
mistas a la ralentización de la 
economía española, si bien 
muestran su preocupación 
sobre la persistencia de la in-
flación y demandan nuevas 
medidas de apoyo público, así 
como estabilidad política y re-
gulatoria, para consolidar la 
recuperación económica y la-
boral. Estas son algunas de las 
principales conclusiones de la 
decimonovena edición del in-
forme anual Perspectivas Es-
paña, elaborado por KPMG 
en colaboración con CEOE a 
través de consultas a más de 
1.100 empresarios y directi-
vos,  y que fue publicado ayer.  

“Las conclusiones del in-
forme reafirman la necesidad 
de impulsar medidas de apo-
yo efectivas a las empresas pa-
ra mantener la marcha de la 
economía y el empleo, así co-
mo de contar con un marco 
de estabilidad política y cali-
dad normativa que genere un 
clima de inversión favorable”, 
resume Antonio Garamendi, 
presidente de CEOE. 

La encuesta, realizada en-
tre diciembre de 2022 y febre-
ro de 2023, a 1.116 empresa-
rios y directivos de 24 secto-
res y todas las comunidades 
autónomas, indica que el 54% 
señala a la inflación como la 
principal amenaza para la 
economía española este año, y 
a derivadas de esta, como el 
coste de la energía o la volatili-
dad de los precios de las mate-
rias primas, como los mayo-
res riesgos para su negocio.  

Después de todo, siete de 
cada diez directivos manifies-
ta que la inflación ha tenido 
un impacto “alto o muy alto” 
en los márgenes de beneficio 
de su compañía, y más de la 
mitad declara haber redefini-
do sus políticas de precio y re-
negociado sus contratos con 
proveedores para absorber el 
aumento de costes, mientras 
que un tercio prevé hacerlo 
este año.  

Como resultado, el 53% de 
los empresarios consultados 
apunta al desarrollo de medi-
das para mitigar la inflación 
entre sus prioridades estraté-
gicas, mientras que el 47% de-
manda al Gobierno central 
que su máxima prioridad sea 
impulsar nuevas iniciativas 
pública para mitigar el impac-
to del alza de precios en la 
economía.  

El Kit Digital 
aporta 1.000 
millones a las 
pymes en su 
primer año
Expansión. Madrid 
El programa Kit Digital, para 
financiar la digitalización em-
presarial en España con las 
ayudas europeas, ha reparti-
do en su primer año en mar-
cha unos 950 millones de eu-
ros entre las pymes, lo que su-
pone cerca de un tercio de su 
presupuesto total. 

Los datos de Red.es, recogi-
dos por Europa Press, indican 
que en total se han repartido 
ya 183.000 bonos digitales en-
tre empresas de hasta 50 em-
pleados. La dotación total del 
programa es de 3.067 millo-
nes de euros, procedentes de 
los fondos de recuperación 
comunitarios, y el Gobierno 
acaba de anunciar que am-
pliará durante todo 2024 el 
plazo para solicitar las ayudas. 

Esta semana se cumple un 
año desde la apertura del pla-
zo de la primera convocato-
ria, dirigida a empresas de en-
tre 11 y 49 trabajadores, mien-
tras que el pasado octubre se 
impulsaron las dirigidas a fir-
mas de 3 a 10 trabajadores y a 
trabajadores autónomos. 

Por comunidades autóno-
mas, Cataluña lidera los fon-
dos captados en empresas de 
entre 3 y 10 empleados con un 
total de 44 millones; seguida 
de Andalucía, con 43 millo-
nes; Madrid, con 34 millones; 
y la Comunidad Valenciana, 
con 32 millones de euros. 

En cuanto a las finalidades 
más habituales de las ayudas 
solicitadas, las empresas de 10 
a 50 trabajadores buscan ma-
yoritariamente sufragar solu-
ciones informáticas para la 
gestión de procesos y el busi-
ness intelligence, mientras que 
las firmas de menor tamaño 
buscan principalmente solu-
ciones digitales que les ayu-
den a darse a conocer, finan-
ciando el desarrollo de una 
página web o la gestión de sus 
redes sociales. 

Para que las empresas pue-
dan alcanzar estos hitos, en 
estos momentos hay cerca de 
10.200 agentes digitalizado-
res dados de alta, de los que el 
98% son pequeñas empresas 
TIC y el 66% ya han firmado 
contratos con beneficiarios. 
Asimismo, el 100% de las em-
presas que cumplían los re-
quisitos y han presentado co-
rrectamente la solicitud están 
recibiendo su bono digital, 
siendo el plazo de resolución 
de los expedientes de menos 
de 3 semanas. El objetivo del 
Gobierno con este programa 
es digitalizar un millón de 
pymes para 2025.

A partir de ahí, los empre-
sarios destacan entre sus 
preocupaciones la “incerti-
dumbre política” que arrojan 
las múltiples citas electorales 
del año, con comicios autonó-
micos y locales en mayo y na-
cionales a final de año, como 
señalan el 46% de los encues-
tados, y los cambios regulato-
rios que puedan devenir del 
resultado de las urnas, que se 
sumarían a la relevante bate-
ría de novedades normativas 
de los últimos años, destaca el 
36% de los empresarios. 

“En esta legislatura hemos 
asistido a una intensa activi-
dad legislativa que ha provo-
cado cambios en el marco ju-
rídico y fiscal con implicacio-

nes en el desarrollo de la acti-
vidad de las empresas. A la 
inestabilidad generada por 
esas alteraciones, se suma en 
este ejercicio la incertidum-
bre derivada de las citas elec-
torales a las que asistiremos a 
lo largo de 2023”, explica Al-
berto Estrelles, socio director 
de KPMG Abogados, que 
considera que los empresa-
rios afrontan “un año comple-
jo, en el que los temas legales y 

fiscales volverán a ser fuente 
de incertidumbre”. 

En todo caso, añade Juanjo 
Cano, presidente de KPMG 
en España, “dentro de la pru-
dencia que exige el contexto 
actual, las expectativas de los 
empresarios españoles sobre 
la evolución de sus organiza-
ciones son optimistas y mues-
tran su confianza en el incre-
mento de las ventas, el impul-
so de la inversión y en el man-

tenimiento del empleo”, en 
paralelo al convencimiento 
generalizado de que hay que 
“continuar avanzando en la 
transformación digital y sos-
tenible”.  

Así, siete de cada 10 empre-
sarios confía en aumentar sus 
ventas durante 2023, si bien 
solo el 38% prevé aumentar 
su plantilla (la mitad asume 
que mantendrá la actual). En 
todo caso, resulta llamativa la 
ruptura generalizada entre la 
percepción de la marcha de la 
economía general, que el 57% 
tacha de regular y el 28% de 
mala o muy mala, y la sensa-
ción de que la situación de las 
empresas es buena o excelen-
te que comparten el 73%.
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Las dificultades y 
desincentivos para ganar 
tamaño con los que topa la 
pequeña y mediana 
empresa española es uno 
de los males endémicos del 
tejido productivo nacional. 
Conscientes de ello, los 
empresarios y directivos 
consultados por CEOE y 
KPMG apuntan que “la 
carga fiscal se encuentra 
entre los principales 
obstáculos que impiden el 

crecimiento de las pymes 
españolas”. Se trata del 
tercer motivo más relevante 
esgrimido por los 
encuestados, si bien más de 
la mitad de ellos considera 
que estos problemas se ven 
superados por las trabas 
administrativas y la rigidez 
del mercado laboral.  
    Más allá de las posibles 
correcciones en este 
terreno, los directivos 
consideran que tanto el 

Gobierno central como los 
regionales tienen margen 
de mejora en la gestión del 
ámbito tributario. Resulta 
llamativo que el grueso de 
empresarios no incluya 
medidas fiscales entre las 
principales prioridades 
económicas que debería 
tener el Gobierno (donde 
priman rebajar la inflación, 
mejorar la eficiencia del 
gasto público y promover 
reformas estructurales), 

mientras sí incluyen la 
disminución de la presión 
fiscal entre las tareas 
urgentes de los ejecutivos 
autonómicos. En todo caso, 
en el ámbito fiscal, los 
empresarios piden al 
Gobierno central mejorar 
los incentivos a la inversión, 
aumentar la seguridad 
jurídica y simplificar el 
esquema tributario entre 
Estado, autonomías y 
ayuntamientos.

Trabas fiscales y burocráticas al crecimiento de la pyme

El 70% de empresas 
prevé elevar sus 
ventas este ejercicio, 
pero sólo un 38% 
aumentará plantilla 

Garamendi: “Hacen 
falta medidas de 
apoyo a la empresa 
para mantener 
economía y empleo”
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E l Gobierno ha planteado una reforma de 
las pensiones que sólo apuesta por au-
mentar los ingresos. No hay una sola 

medida que suponga un recorte del gasto. El 
Ejecutivo ha decidido dar cuerda a la cometa 
de la financiación de la Seguridad Social, y ya 
vendrá el gabinete que tenga que bajarla de 
golpe, porque no habrá más carrete. 

La coalición del PSOE y Unidas Podemos 
envuelve en un vaniloquio electoral las medi-
das que está discutiendo con la patronal, los 
sindicatos y con la Comisión Europea. En un 
año con tres citas ante las urnas, el ministro de 
la Seguridad Social, José Luis Escrivá, ha su-
cumbido a las presiones del presidente, Pedro 
Sánchez; de la vicepresidenta segunda, Yolan-
da Díaz, y de CCOO y UGT. En definitiva, el 
Ejecutivo no hace otra cosa que agravar la si-
tuación, porque la solución al problema de las 

pensiones no sólo consiste en aumentar los in-
gresos, sino también en recortar el gasto, para 
que se entienda con claridad. 

En primer lugar, porque el Gobierno carga,  
fundamentalmente sobre las empresas, la par-
te más importante de la financiación de las 
pensiones a través de una subida notable de las 
cotizaciones sociales. En un país que tiene un 
problema estructural de creación de empleo, el 
Ejecutivo prevé que las empresas y los trabaja-
dores aporten 15.000 millones de euros más 
cuando estén plenamente en vigor todas las 
medidas previstas de subida de las cotizacio-
nes. Ya sea aumentando las aportaciones del 
mecanismo de equilibrio intergeneracional 
(MEI), como con el incremento de las bases 
máximas de cotización y la instauración sobre 
ellas de la llamada cuota de solidaridad. El Go-
bierno, los partidos políticos y los sindicatos  

trasmañanan la cirugía que necesita el sistema 
público de pensiones para que no termine can-
cerando la economía productiva. Sólo la reva-
lorización este año de todas las pensiones con 
una inflación media del 8,5% ha supuesto un 
incremento adicional del gasto, equivalente a 
14.000 millones de euros. Pero, además, esta 
cuantía consolida en la base del sistema y se 
multiplicará durante los próximos años, igual 
que la suma que, en su caso, resulte en el futuro 
de la revalorización de cada ejercicio. 

En el tercer trimestre de 2007,  en plena bur-
buja inmobiliaria, con el Gobierno de José Luis 
Rodríguez Zapatero, la ocupación llegó a tener 
el récord histórico de 20,7 millones de trabaja-
dores, y la economía tenía superávit,  incluyen-
do el pago de la deuda. Entre otras cosas, por-
que el Gobierno anterior, del PP, y gracias tam-
bién a la burbuja inmobiliaria, llegó a rebajar la 
deuda al 37% del Producto Interior Bruto 
(PIB). Entonces, el Ejecutivo podía  ingresar en 
el Fondo de Reserva de las pensiones, porque 
había excedentes de cotizaciones sociales res-
pecto al pago de las pensiones. Pero este año, 
con 20,5 millones de ocupados, para sostener 

las prestaciones, Hacienda aportará 38.904 
millones de euros a la Seguridad Social, y espe-
cialmente, 19.888 millones de euros para ga-
rantizar la sostenibilidad de las pensiones a 
medio y largo plazo. Gracias a las aportaciones 
al MEI de las empresas y de los trabajadores el 
Gobierno espera destinar este año 2.800 millo-
nes al Fondo de Reserva de las pensiones. Sin 
embargo, el presupuesto del gasto total es de 
192.000 millones de euros. Esta cuantía equi-
vale ya al 14,7% del PIB, previsto para este año, 
que es de 1,3 billones de euros. Así es que el Go-
bierno no dice la verdad, cuando valora el gasto 
en pensiones en el 12,75% del PIB. No hay fon-
dos europeos que puedan compensar un dis-
parate tan grande. 

Ampliar, en el mejor de los casos, el período 
de cálculo de las pensiones de 25 a 29 años es 
absurdo. No tendrá ninguna obvención. Ale-
mania, Austria, Bélgica, Bulgaria, Chipre, 
Croacia, Eslovaquia, Estonia, Finlandia, Gre-
cia, Hungría, Italia, Letonia, Lituania, Luxem-
burgo, Polonia, Portugal, República Checa y 
Rumanía exigen toda la vida laboral para po-
der cobrar toda la pensión.  

Una reforma de pensiones contra la economía

La reforma de las pensiones 
exprime a las empresas para 
aumentar el gasto, y cancera  
la economía productiva
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Belarra urge al PSOE a aprobar la ley de  
vivienda aunque sea por “electoralismo”
NUEVO PULSO EN EL GOBIERNO/ El ala socialista del Ejecutivo asegura que está “muy cerca de poder llevar al 
BOE” la primera norma estatal de vivienda mientras Podemos le acusa de bloquer la regulación.

Expansión. Madrid 
Con las heridas mutuamente 
generadas por la reforma de la 
ley del “solo sí es sí” todavía 
frescas, la nueva ley de vivien-
da se ha revelado este fin de 
semana como el nuevo punto 
de ficción entre los socios del 
Gobierno de coalición. Mien-
tras que el ala socialistas del 
Ejecutivo asegura que está 
“muy cerca de poder llevar al 
BOE” la norma, desde Unidas 
Podemos responsabilizaron 
al PSOE de llevar años blo-
queando la norma y urgieron 
a aprobarla “aunque sea por 
electoralismo”.  

“No podemos desperdiciar 
el último año de legislatura 
despejando los balones que 
nos lanza la derecha. Tene-
mos la obligación de gobernar 
y aprovechar hasta el último 
minuto de este gobierno para 
abordar los problemas estruc-
turales que tienen los españo-
les”, sostuvo ayer la líder de 
Podemos y ministra de Dere-
chos Sociales, Ione Belarra, 
en el acto Vivir, no sobrevivir. 
La vivienda es un derecho. “Y 
si no se ha aprobado en estos 
últimos tres años por com-
promiso con los derechos so-
ciales, que lo hagan por lo me-
nos por electoralismo”, rema-
chó Belarra, con un dardo cla-
ramente dirigido al ala socia-
lista del Gobierno.  

El pulso planteado por Be-
larra contrasta con las decla-
raciones realizadas ayer, en 
un acto del PSOE en Málaga, 
por la ministra de Transpor-
tes, Movilidad y Agenda Ur-
bana, Raquel Sánchez, que 
aseguró que el Gobierno está 
“muy cerca de poder llevar al 
Boletín Oficial del Estado” la 
primera ley estatal de vivien-
da. Se trata, aseveró Sánchez, 
de una norma “básica y nece-
saria” y “ahora toca aprobar 
esa ley”. 

El hecho es que la ley de vi-
vienda ha sido objeto de en-
frentamientos entre PSOE y 
Podemos durante toda la le-
gislatura y aunque los acuer-
dos para impulsarla han sido 
claves para desbloquear los 
proyectos presupuestarios, la 
tramitación de la norma lleva 
más de un año encallada. La 
principal disputa entre los so-
cios la generan las distintas 
fórmulas de control de pre-
cios abordadas. Así, Podemos 
ha pedido perpetuar el tope 
del 2% a la revalorización de 
alquileres de 2022 y 2023, pe-
ro el PSOE insta a que sea un 
3% en 2024 y una fórmula 
más laxa después. Con todo, 
tras meses de parálisis la tra-
mitación de la norma se ha 
reactivado y, en paralelo, tam-
bién lo ha hecho el enfrenta-
miento entre los socios.

El Senado 
francés avala 
la reforma  
de pensiones 
de Macron
Expansión. Madrid 
El Gobierno del presidente 
francés, Emmanuel Macron, 
recibió un balón de oxígeno 
este fin de semana cuando el 
Senado respaldó su polémica 
reforma de pensiones mien-
tras los franceses salían por 
séptima vez a la calle en pro-
testa contra el retraso de la 
edad de jubilación de los 62 a 
los 64 años.    

La reforma fue avalada por 
el Senado francés pasada la 
medianoche del sábado, con 
el 195 votos a favor y 112 en 
contra, recoge Efe. Pese a ello, 
al proyecto de ley aún le que-
da por delante una compleja 
recta final parlamentaria. El 
texto final de la reforma se de-
batirá el día 15 en comisión 
mixta paritaria para acordar 
una versión común que debe-
rá ser luego validada, a partir 
del 16 de marzo, por las dos 
cámaras parlamentarias fran-
cesas. 

Los sindicatos no dan por 
perdida la batalla en contra de 
la reforma. Tras liderar el sá-
bado la séptima jornada de 
movilizaciones desde que el 
Ejecutivo desveló los detalles 
del proyecto, el pasado enero, 
y pese al menor seguimiento 
que tuvo frente a citas ante-
riores, los líderes sindicales ya 
han convocado una nueva 
jornada de protestas para este 
miércoles, día 15, coincidien-
do con el examen de la norma 
en la citada comisión mixta .

Por si hubiera dudas, Bela-
rra sostuvo que la norma está 
bloqueada porque “el exmi-
nistro socialista Joan Clos”, 

actual presidente de la Aso-
ciación de Propietarios de Vi-
vienda en Alquiler (Asval) 
“tiene una agenda de contac-

tos muy larga”, y añadió que 
no falta quien achaca la de-
mora del PSOE a sus “reunio-
nes con los fondos buitre”. 

Eu
ro

pa
 P

re
ss

La líder de Unidas Podemos y ministra de Derechos Sociales, Ione Belarra.

“Nosotros representamos a 
la gente real, a la gente de 
bien que trabaja día a día 
para tener un salario y un 
empleo digno, que no esté 
precarizado”, aseguró ayer 
la ministra de Transportes, 
Movilidad y Agenda Urbana, 
Raquel Sánchez, en un acto 

del PSOE celebrado en 
Málaga. “Para esa gente 
trabajamos nosotros”, 
añadió, personas que 
“tienen problemas”, que “no 
viven en palacetes ni pisos 
de lujo”,  la “gente de bien” 
que “que “no se va a 
paraísos fiscales ni a Malta o 

Países Bajos” y que “si hace 
alguna ingeniería contable 
es precisamente para poder 
llegar a fin de mes y no para 
evadir los impuestos”, dijo 
en una poco velada crítica a 
la decisión de Ferrovial de 
trasladar su sede social a 
Países Bajos.

Raquel Sánchez: “La gente de bien no se va a Países Bajos”


