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Vivienda - Inmobiliario

El precio de la vivienda ya cae
en dos de cada tres países

avanzados ante las subidas de
tipos, según el FMI

* Cada punto real que suben los tipos el precio de la vivienda se desacelera
dos puntos

* El precio de la vivienda corrige después de años de un crecimiento
disparado

Vivienda en Copenhague (Dinamarca). Foto de iStock

Vicente Nieves / Mario Becedas
13:34 - 19/03/2023

Hace tan solo un año, este escenario (la caída de la vivienda) era algo casi impensable. La

pandemia del covid provocó, contra todo pronóstico, un acelerón en los precios de la

vivienda a nivel global, impulsado por los bajos tipos de interés y el creciente 'valor' que

las familias otorgaban a su hogar. Hoy, el precio de la vivienda ya cae en dos de cada tres

economías avanzadas, mientras que las turbulencias financieras amenazan con generar

un cortocircuito total en un crédito hipotecario. Un cortocircuito en el crédito y la subida

de los tipos de interés pueden ser una combinación fatal para el inmobiliario en los países

que ya presentaban desequilibrios y una amenaza para el resto.

Menú Buscar

https://www.eleconomista.es/autor/Vicente-Nieves
https://www.eleconomista.es/autor/Mario-Becedas
https://www.eleconomista.es/


El Fondo Monetario Internacional ha publicado una nota en la que analiza la evolución del

precio de la vivienda en los países desarrollados en los útlimos trimestres con datos

disponibles. "Los mercados inmobiliarios mundiales están retrocediendo después de

años de subidas constantes", señalan los economistas del FMI.

Durante 2020 y 2021, el precio de la vivienda ha disfrutado de incrementos que han

alcanzado incluso los dos dígitos en algunas regiones como la Eurozona, EEUU o

Australia. Ahora, con la histórica subida de tipos de interés, la desaceleración de la

economía y el naciente riesgo financiero para algunos bancos, la situación podría dar un

giro completo. Los precios han comenzado a caer en varios países, pero los factores

señalados anteriormente pueden agudizar la corrección e incluso llevar las correcciones

de la vivienda a países que no presentaban desequilibrios (sobrevaloración, crecimiento

excesivo del crédito hipotecario...) a primera vista.

Te recomendamos

Los movimientos subrayan cómo los mercados inmobiliarios se están ajustando a los

crecientes tipos de interés a medida que los bancos centrales intentan contener la

inflación. Los tipos oficiales han aumentado en promedio 4 puntos porcentuales en las

principales economías, a niveles que prevalecían antes de la crisis financiera mundial.

En el caso de la zona euro, el incremento ha sido de 350 puntos básicos y dio comienzo

meses más tarde que en EEUU, por lo que el impacto sobre el inmobiliario debería tardar

algo más en sentirse de forma plena. Siempre existe un decalaje entre las subidas de

tipos y su transmisión total a la economía.

En EEUU, por ejemplo, la Reserva Federal aumentó los tipos de interés oficiales hasta el

4,5-4,75% desde el 0% en el que se encontraban hace un año: "Este es el ritmo más rápido

de aumentos de tipos en décadas. Esto, a su vez, ha llevado a un fuerte aumento en los

tipos hipotecarios a 30 años, que ha subido hasta alcanzar máximos de dos décadas,

tocando el 7,1% en ciertos momentos de los últimos meses", según destaca la nota del

FMI.

El impacto de la subida de tipos
Los tipos de interés juegan un papel fundamental en los precios de la vivienda, junto con

el crecimiento de los ingresos y de la población por el lado de la demanda, y con otros

factores de oferta, como los costes de construcción y las regulaciones. No obstante,

desde el FMI sostienen que hay "una regla empírica basada en la evidencia de varios

países es que cada aumento de 1 punto porcentual en los tipos de interés reales reduce

el ritmo de crecimiento del precio de la vivienda en aproximadamente dos puntos

porcentuales".
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¡Ahora con un 22% de descuento!
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Antes del reciente ciclo de ajuste, los tipos de interés habían tenido una tendencia a la

baja. Racionalmente, los tipos de interés más bajos condujeron a un aumento en la

demanda de vivienda al reducir el coste de los préstamos para financiar la compra de una

casa. Ahora el proceso se ha invertido por completo. Cada aumento de un punto

porcentual en los tipos hipotecarios aumenta el pago de intereses mensuales para el

comprador medio de vivienda en EEUU 100 dólares.

La situación en la Eurozona
En la Eurozona, la situación es un tanto similar. El Banco Central Europeo ya ha realizado

cinco subidas de tipos de interés en los últimos ocho meses. La última, de 50 puntos

básicos, conforma el ciclo más agresivo de la historia de la institución monetaria hasta

situar los tipos en el 3,5%. Esta es la escalada más abrupta en la historia del banco, que

tiene un impacto directo en el consumo de los ciudadanos y muy particularmente en los

préstamos hipotecarios al ocasionar la mayor alza del euríbor en toda su historia.

"En esta etapa los ciudadanos con hipotecas variables en revisión tendrán que afrontar

un gasto de entre 270 y 650 euros más al mes, lo que supone de 3.300 a 7.700 euros a

mayores al año. Se evidencia un incremento del 55% interanual, según la estimación del

análisis 'Impacto de la subida de tipos en el mercado de la vivienda' realizado por

Fotocasa.

El impacto más inmediato está siendo en los créditos hipotecarios a tipo variable, ya que

el 70,5% del volumen vivo hipotecario está referenciado al euríbor y este índice lleva en

positivo desde el mes de abril de 2022, acercándose cada vez más al 4% en su tasa

mensual, sin tener en cuenta la volatilidad de los últimos tres días. Tras esta subida de

marzo los ciudadanos a quienes les toque revisión este mes o en adelante verán como su

cuota se ha incrementado con respecto al año pasado, y también con respecto a hace 6

años -desde febrero de 2006, cuando el euríbor se encontraba en negativo, según

Fotocasa.

¿Dónde ha caído más la vivienda?
En un informe de finales de febrero, Evghenia Sleptsova, analista de Oxford Economics,

destacaba que la última ronda de endurecimiento de las políticas ha contribuido a un

desplome de los precios de la vivienda especialmente en las economías avanzadas que

habían registrado el mayor crecimiento de los precios de la vivienda en los dos años

anteriores.
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indica Javier García-Mateo, 
socio y responsable de Real 
Estate del departamento de 
Estrategia y Transacciones de 
EY. 

En concreto, el porcentaje 
de desocupación en España 
alcanza el 4,7% (6,6% en Ma-
drid y la zona centro, 3% en 
Barcelona y 2% en Valencia) 
solo superado por Hungría 
(4,9%), Portugal (5%), Bulga-
ria (5%) y Rumanía (6%). 

Otro de los elementos a te-
ner en cuenta es la rotación de 
activos. A pesar de que la de-
manda de superficie logística  
en España sigue siendo alta y 
el inventario total rota anual-
mente a una tasa razonable y 
sana del 10%, hay otros países 
donde el inventario lo hace a 

un tasa superior al 20% como 
es el caso de Holanda. “Por es-
te motivo no se espera que las 
rentas en nuestro país crezcan 
a una mayor velocidad que en 
los principales países de Eu-
ropa, al menos en el corto pla-
zo”, añade el socio de EY. 

En lo que a contratación se 
refiere 2022 fue un año ré-
cord, con una absorción de 1,2 
millones de m2 en Madrid y 
zona centro, 840.000 m2 en 
Barcelona, y 355.000 m2 en 
Valencia. 

Protagonistas 
Actualmente España cuenta 
con 29 millones de m2 de pro-
ducto logística. Una veintena 
de inversores suman el 45% 
del parque total de logística 
con Merlin, Prologis y Logi-
cor como líderes. Completan 
el top diez Montepino, plata-
forma controlada por Bankin-
ter Investment y gestionada 
por Valfondo, Segro, Euro-
fund, VGP, Goodman, P3 
(vehículo controlado por 

GIC) y Nuveen. Con un mer-
cado tan fragmentado, existe 
en España una oportunidad 
de consolidación tan pronto 
como los precios del suelo se 
corrijan y los costes de finan-
ciación se estabilicen. 

Cae la oferta especulativa 
Pese a que el mercado de la lo-
gística se ha enfriado en los úl-
timos meses, los promotores e 
inversores mantienen la 
apuesta por los nuevos desa-
rrollos, aunque el volumen de 
construcción en especulativo 
caerá drásticamente decan-
tándose por aquellos proyec-
tos llave en mano que implican 
menos riesgo. Si se cumplie-
ran con los planes previstos la 
oferta actual pasaría de los 29 
millones de m2 de 2022 a los 37 
millones de m2 esperados en 
2025. 

Merlin, por ejemplo, cuen-
ta con desarrollos en marcha 
dentro de sus programas Best 
II y Best III. Según informó en 
sus resultados anuales, A2-

Cabanillas Park II B, con 
47.342 m2, se entregará en el 
segundo semestre de 2023. 
Cuenta además con 167.125 
m2 de suelo pendientes de 
construcción en el área de 
Madrid (Cabanillas Park II y 
Azuqueca III) y 390.312 m2 en 
Lisboa (Lisboa Park), Sevilla 
(Sevilla ZAL), Madrid (A2-
San Fernando III) y Valencia 
(Valencia-Bétera). Todos los 
proyectos se “desarrollarán 
cuando se firmen prealquile-
res”, precisa. La Socimi nego-
cia además para ser el socio lo-
gístico de Aena en Barajas. 

Prologis, que el pasado año 
cerró la adquisición de la car-
tera europea del grupo Cross-
bay, inaugurará este año cin-
co activos en los que invertirá 

más de 120 millones. Desde la 
compañía indican que los pró-
ximos desarrollos que lanzará 
serán llave en mano. 

Otro proyecto que se inau-
gurará este año es el que desa-
rrolla el grupo alemán Engel & 
Völkers para El Corte Inglés 
en Villaverde con una nave de 
última milla con una superficie 
de 22.000 m2. Panattoni, por 
su parte, anunció el pasado 
mes de junio su intención de 
iniciar siete proyectos con una 
superficie total de 320.233 m2 y 
entregas previstas en 2023. 

Pese a este boom logístico  
muchas ciudades en España 
no cuentan con una oferta 
moderna. “Mercados como 
Pamplona, Sagunto, Murcia, 
Alicante, Málaga o Sevilla se-
rán testigos de un fuerte im-
pulso en los próximos diez 
años. Para conseguirlo será 
fundamental el apoyo de la 
administración pública”, aña-
den desde EY. 

 
La Llave / Página 2

La avalancha de proyectos logísticos 
limita las rentas por alquiler en España 
CASI 1,4 MILLONES DE M2 VACÍOS/ Los ‘hub’ logísticos de Barcelona, Valencia y Madrid se colocan a la cola  
de Europa en evolución de rentas, con crecimiento en torno al 2% y 3% medio en los últimos tres años.

Rebeca Arroyo. Madrid 
El sector logístico ha sido uno 
de los segmentos que más ale-
grías ha dado al mercado in-
mobiliario en los últimos 
años. Volúmenes de compra-
venta de activos récord, altos 
niveles de contratación, im-
portantes inversiones en nue-
vo producto. En esta fiebre 
por la logística el único ele-
mento que no ha respondido 
con el mismo entusiasmo han 
sido las rentas, con niveles de 
crecimiento muy limitados. 

Los grandes centros logísti-
cos en España –Madrid, in-
cluyendo zona centro, Barce-
lona y Valencia– se colocan a 
la cola de Europa en lo que a 
evolución de las rentas se re-
fiere, con crecimientos me-
dios acumulados en torno al 
2% y 3% en los últimos tres 
años. Según los datos del in-
forme The Logistics Property 
Telescope de EY, la tasa de 
CAGR (crecimiento anual 
compuesto, por sus siglas en 
inglés) de 2020 a 2022 en es-
tos tres hubs se sitúa en el 
3,3%, en el caso de Barcelona, 
en el 2,7% en Valencia y en el 
2,1% en Madrid, muy por de-
trás del centro logístico de 
Heathrow en Londres, con 
un incremento del 24,4%, de 
Múnich (+21%) o de Rotter-
dam (20%). 

Esto responde a varias cau-
sas incluyendo el nivel de de-
socupación actual, el volu-
men de proyectos puestos en 
marcha bajo fórmulas espe-
culativas (sin inquilino) y a los 
estrechos márgenes de los 
operadores, un factor común 
en otros mercados europeos.  

Desocupación 
En lo que se refiere a la deso-
cupación a cierre de 2022 Es-
paña sumaba cerca de 1,4 mi-
llones de metros cuadrados 
(m2) de naves logísticas va-
cías, a las que se suman otros 
1,4 millones de m2 en proyec-
tos en construcción sin inqui-
lino. “España es a día de hoy el 
tercer país de Europa Occi-
dental con mayor superficie 
logística desocupada y con 
mayor pipeline de proyectos 
en construcción que no tie-
nen arrendatario comprome-
tido. Esta circunstancia expli-
ca que las rentas no suban co-
mo lo están haciendo en los 
países del norte de Europa”, 

TASA DE CRECIMIENTO ANUAL COMPUESTO DE RENTAS 2022-2020
DE LOS PRINCIPALES 'HUBS' EUROPEOS
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Fuente: The Logistics Property Telescope de EY

DESOCUPACIÓN POR PAÍSES
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Las restricciones a la 
banca en un entorno  
de mayor incertidumbre 
dificultan el acceso a 
financiación en ciertos 
proyectos. En este sentido, 
tanto las entidades 
financieras españolas 
como internacionales,  
son reacias en estos 
momentos a proporcionar 
financiación a proyectos 
de corte especulativo, que 
no tengan acordado un 
alquiler antes de su 
lanzamiento, una fórmula 
que había tomado cierta 
relevancia en los últimos 
años al calor del boom 
logístico. Los costes 
asociados a los préstamos 
aumentaron ligeramente 
debido al mayor riesgo. 
Asimismo, ante la 
dificultad de conseguir los 
retornos esperados, los 
fondos de capital privado 
están optando por 
estructuras Mezzanine  
(créditos subordinados) 
que maximizan el grado de 
apalancamiento poniendo 
al mismo tiempo gran 
presión en la capacidad 
del sponsor para la 
consecución del plan  
de negocio. “No todos los 
proyectos son viables para 
este tipo de estrategias 
donde el promotor corre  
el riesgo de perder la 
propiedad al final del día”, 
explican desde la 
consultora.  

Nuevas fórmulas 
de financiación 
alternativas

España cuenta  
con una tasa de 
desocupación del 
4,7%, una de las 
mayores de Europa

Los promotores  
e inversores frenan  
el lanzamiento  
de proyectos 
especulativos 

RADIOGRAFÍA DEL MERCADO INMOBILIARIO
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R.Arroyo. Madrid 
La logística, que se ha catapul-
tado como uno de los activos 
estrella del sector inmobilia-
rio, no podrá emular en 2022 
las cifras de inversión récord 
alcanzadas en los dos últimos 
años. La subida de tipos que 
está encareciendo la financia-
ción, la incertidumbre actual 
del mercado y la cautela a la 
hora de cerrar operaciones 
ante las dudas sobre el impac-
to que la desaceleración ma-
croeconómica tendrá en valor 
de los activos son algunos de 
los ingredientes que dificulta-
rá la salida al mercado de car-
teras logísticas y el cierre de 
transacciones. 

De acuerdo con los datos de 

EY, existen en el mercado po-
tenciales transacciones en 
compraventa de activos logís-
ticos por un volumen cercano 
a los 1.500 millones de euros, 
una cifra que representa casi 
la mitad respecto a los 2.900 
millones de euros transaccio-
nados en 2022. 

Años récord 
Entre las operaciones más re-
levantes cerradas el pasado 

ejercicio en el segmento logís-
tico están la compra de acti-
vos del portafolio Tiger por 
parte de la firma P3 Logistic 
Parks, propiedad del fondo 
soberano de Singapur 
(CIG), por 272 millones de 
euros y la compra de la carte-
ra Gemstone por parte de  
EQT Exeter por un volumen 
cercano a los 260 millones de 
euros. También destacan los 
siete edificios adquiridos por 
parte de la joint venture for-
mada por Allianz y VGP, va-
lorados en unos 200 millones 
y que formaba parte de una 
cartera con inmuebles tam-
bién en Italia (4), Holanda (1) 
y Rumanía (1).  

La inversión de 2022 por un 

Parón en la inversión 
logística tras dos 
años de récord
PREVISIONES/ Hay operaciones en estudio por 1.500 millones 
para cerrar este año, casi la mitad de lo invertido en 2022.

Nave logística adquirida este mes por LaSalle Investment en Barcelona por 35 millones de euros.

volumen total cercano a los 
2.900 millones superó, inclu-
so, el máximo alcanzado un 
año antes, cuando se firmó la 
mayor operación cerrada has-
ta el momento en el sector. Es-
ta transacción la protagonizó 
Bankinter que, a través de su 
área de Banca de Inversión, 
adquirió la plataforma de acti-
vos logísticos de Montepino a 
CBRE Global Investors (ahora 
CBRE Investment Manage-
ment). 

Con todo en 2022 la logísti-
ca representó el 17% del total 
de la inversión transacciona-
da durante ese año, un por-
centaje incluso superior en 

2021 cuando llegó a suponer 
un 24% del total. 

Últimas transacciones 
Pese a las restricciones actua-
les en el mercado de inversión, 
en lo que va de año se han ce-
rrado con éxito algunas opera-
ciones. Así, por ejemplo, LaSa-
lle Investment compró a prin-
cipios de este mes de marzo a 
Scannell Properties una nave 
logística ubicada en Santa Per-
petua de Mogoda (Barcelona) 
por unos 35 millones de euros, 
con una yield de aproximada-
mente un 4,75%.  

El fondo francés Corum, 
por su parte, adquirió una pla-

taforma alquilada a Amazon 
en el polígono Les Puntes de 
Constantí, en Tarragona, hasta 
el momento en manos de 
Goodman por 22 millones. 

Montepino, vehículo de in-
versión controlado por Ban-
kinter Investment y gestiona-
do por Valfondo, ha cerrado la 
compra de 38 hectáreas de sue-
lo en Malpica (Zaragoza). En 
estos terrenos, ocupados antes 
por la antigua Universidad La-
boral, se construirán tres edifi-
cios logísticos con una superfi-
cie total de 213.000 metros 
cuadrados. La fase inicial en el 
proyecto implicará una inver-
sión de unos 150 millones.

 

LaSalle, el fondo 
Corum o Montepino 
han comprado 
activos o suelos en 
los últimos meses
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EL SECTOR FINANCIERO, BAJO LA LUPA

“El BCE está preparado para mantener 
la estabilidad de precios y financiera”
ENTREVISTA PABLO HERNÁNDEZ DE COS Gobernador del Banco de España/ Las decisiones rápidas y contundentes adoptadas por EEUU y 
Suiza son fundamentales para la estabilidad financiera y restablecer unas condiciones de mercado adecuadas.

Salvador Arancibia/ 
Andrés Stumpf. Madrid 
El gobernador del Banco de 
España, Pablo Hernández de 
Cos, en una entrevista con 
EXPANSIÓN celebrada ho-
ras antes de que tome un 
avión con destino a Hong 
Kong, donde presidirá una  
reunión del Comité de Basilea 
a la que asistirán los principa-
les supervisores mundiales, 
declara su convencimiento de 
que las medidas adoptadas 
tanto por Estados Unidos, 
Suiza, como el Banco Central 
Europeo servirán para conse-
guir la estabilidad financiera, 
puesta en riesgo por la crisis 
de varios bancos regionales 
de Estados Unidos y por Cre-
dit Suisse, de manera que la 
institución pueda seguir po-
niendo toda su atención en las 
dos cuestiones que tiene en-
comendadas: la estabilidad de 
precios y la estabilidad del sis-
tema financiero. 

Hernández de Cos reitera 
que los bancos españoles en 
los últimos años han mante-
nido la financiación de la 
economía nacional al tiempo 
que han aumentado su sol-
vencia y reducido su morosi-
dad, gracias no solo a una re-
gulación más estricta sino 
también al modelo de nego-
cio orientado al cliente mino-
rista, que les ha permitido 
obtener unos resultados no-
tables en 2022. 
– El BCE ha señalado que no 
existe peligro de contagio en 
la banca europea por los 
problemas detectados en 
bancos regionales de Esta-
dos Unidos e incluso por los 
problemas por los que pasa 
Credit Suisse. ¿Realmente 
no hay problemas? 

El sector bancario de la zo-
na del euro y, por supuesto, el 
español entre ellos, se enfren-
ta a estas tensiones en los 
mercados con una elevada ca-
pacidad de resistencia y con 
posiciones de capital y de li-
quidez sólidas. Esto ha sido el 
resultado de la reforma regu-
latoria acordada a escala in-
ternacional en la última déca-
da que, en el caso europeo, se 
ha aplicado a todas las entida-
des bancarias, con indepen-
dencia de su tamaño. Esta 
buena situación del sector 
bancario, junto con la res-
puesta contundente de las au-

Pablo Hernández de Cos, gobernador del Banco de España, durante la entrevista con EXPANSIÓN, ayer.

toridades, es lo que ha permi-
tido que, en los últimos tres 
años, en presencia de pertur-
baciones negativas sin prece-
dentes, las entidades hayan 
seguido proporcionando fi-
nanciación a la economía. In-
cluso han mejorado sus nive-
les de solvencia en este perio-
do y han seguido reduciendo 
sus tasas de morosidad. Ha 
aumentado también su renta-
bilidad que, en el último año, 
ha llegado a superar el coste 
del capital, y se ha beneficiado 
del efecto positivo del incre-
mento de los tipos de interés 
sobre el margen de interme-
diación de las entidades y el 
aumento de las comisiones. 
Los ejercicios de stress test 
que hemos realizado tanto en 
el seno del Mecanismo Único 
de Supervisión, como por las 
autoridades macropruden-
ciales nacionales, incluido el 
Banco de España, confirman 
este elevado grado de resilien-
cia del sector, incluso en esce-
narios adversos hipotéticos 
muy severos. 
– ¿Y con los bancos españo-
les? 

Sin duda, todos los argu-
mentos anteriores son aplica-
bles al sector bancario espa-
ñol, como he señalado en 
múltiples ocasiones en los úl-
timos meses y como se des-
prende del análisis que habi-
tualmente publicamos en 
nuestros informes semestra-
les de estabilidad financiera. 
El sector bancario español es 
resistente y cuenta con posi-
ciones sólidas de capital y li-
quidez. De hecho, debido al 
modelo de negocio de banca 
comercial orientado al cliente 
minorista, que es mayoritario 
en nuestro sistema financiero, 

el sector bancario español ha 
mostrado unos resultados no-
tables en el último año. 
– El anuncio del Banco Cen-
tral Europeo de que propor-
cionará la liquidez que sea 
necesaria para evitar posi-
bles problemas en los bancos 
europeos, ¿significa que la 
institución se convierte en 
prestamista de última ins-
tancia? 

Lo que significa es que en el 
Banco Central Europeo esta-
mos preparados para respon-
der como y cuando sea nece-
sario para mantener la estabi-
lidad de precios y la estabili-
dad financiera en la zona del 
euro. Hay que recordar que, 
como subrayamos en la revi-
sión de la estrategia de política 
monetaria que publicamos en 
julio de 2021, la estabilidad fi-
nanciera es un prerrequisito 
para la estabilidad de precios. 
Y hay que subrayar también 
que contamos con un abanico 
muy amplio de instrumentos 
para suministrar apoyo de li-
quidez al sistema financiero 
de la zona del euro si fuera ne-
cesario y, de esta manera, pre-

servar la transmisión de la po-
lítica monetaria. 
– En la práctica, tanto Esta-
dos Unidos como Suiza han 
anunciado que los depósitos 
de todos los clientes están 
garantizados, ¿significa eso 
que los Estados están dis-
puestos a que de nuevo los 
costes de crisis bancarias los 
acaben pagando los contri-
buyentes aunque una parte 
de la factura la paguen los ac-
cionistas y bonistas? 

Las decisiones, rápidas y 
contundentes adoptadas por 
las autoridades de Estados 
Unidos y Suiza son funda-
mentales para asegurar la es-
tabilidad financiera y resta-
blecer unas condiciones de 
mercado adecuadas. Eso es lo 
importante en este momento. 
En todo caso, también es im-
portante subrayar que, en la 
Unión Europea, de acuerdo 
con las reformas aprobadas 
por el Comité de Supervisión 
Bancaria de Basilea –que pre-
sido– y el Consejo de Estabili-
dad Financiera tras la crisis fi-
nanciera global, contamos con 
un marco de resolución que ya 

hemos aplicado consistente-
mente en diversas ocasiones. 
Este marco establece clara-
mente el orden en que los ac-
cionistas y acreedores de las 
entidades con problemas de-
ben absorber las eventuales 
pérdidas. En primer lugar, es-
tarían los instrumentos de 
CET1, entre los que se encuen-
tran los accionistas y las reser-
vas de la entidad y, solo cuan-
do estos se agotan, se haría uso 
de los instrumentos de AT1. 
– La solución a los proble-
mas de Credit Suisse ha lle-
vado a su absorción por par-
te de UBS, ¿no hay un peli-
gro significativo de que se 
trastoque la competencia en 
Suiza dada la concentración 
de negocio que ello implica-
ría? 

Insisto, el objetivo priorita-
rio y fundamental en este mo-
mento es garantizar la estabi-
lidad financiera y, en ese sen-
tido, la acción de las autorida-
des suizas debe ser bienveni-
da. No debemos olvidar, en 
todo caso, que las entidades y 
su clientela compiten en unos 
mercados globales, por lo que 
las referencias geográficas se 
difuminan más que en otro ti-
po de actividades. 
– En el caso de los problemas 
de los bancos regionales de 
Estados Unidos se señala 
que además de fallar de ma-
nera estrepitosa la gestión 
de sus responsables tampo-
co ha acabado de funcionar 
como debiera la supervisión 
y la regulación, ¿qué opina? 

La Reserva Federal de Esta-
dos Unidos ya ha anunciado 
una evaluación de las razones 
que están detrás de lo sucedi-
do y que esa evaluación estará 
disponible antes del uno de 
mayo de este año. Hay que es-
perar a esa evaluación. En el 
Comité de Supervisión Ban-

La banca española 
tiene una elevada 
capacidad de resistencia 
y con posición de capital   
y de liquidez sólidas”

“
En la UE, las pérdidas 

en caso de resolución las 
absorben los accionistas y 
las reservas de la entidad y 
sólo si se agotan, los ‘AT1”

“

Contamos con  
un abanico amplio de 
instrumentos para 
suministrar liquidez  
al sistema financiero”

“
En el Comité de 

Supervisión de Basilea 
analizaremos la situación 
reciente para afinar  
la normativa”

“
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cuentran valoradas a precios 
de mercado y, por tanto, sus 
minusvalías o plusvalías po-
tenciales ya se han ajustado 
con cargo al capital de las enti-
dades. Esta es una diferencia 
muy importante en relación 
con los bancos que menciona-
ba en su pregunta. Los bancos 
europeos y españoles cuentan 
también con otra parte de las 
carteras de renta fija que pre-
tenden mantener hasta la fe-

cha de vencimiento y, por tan-
to, se encuentran clasificadas 
y contabilizadas como tal. Es-
tas carteras se consideran una 
herramienta de gestión de los 
riesgos de balance por parte 
de las entidades, lo que permi-
te reducir su volatilidad y, so-
bre todo, su prociclicidad. Es-
tas carteras se contabilizan a 
coste amortizado, no a su va-
lor de mercado. Solo si las en-
tidades venden estas carteras 

antes de la fecha de venci-
miento, las potenciales mi-
nusvalías no realizadas aflora-
rían, precisamente en el mo-
mento de la venta. Dadas las 
elevadas ratios de liquidez con 
que cuentan las entidades y la 
mejora de la cuenta de resul-
tados que se ha producido en 
2022, esta circunstancia es po-
co probable.

– El BCE ha reconocido  
en su última intervención 
que las empresas están 
ampliando sus márgenes 
con fuerza en este entorno 
de alta inflación. ¿Qué 
opinión le merece a usted 
que ha insistido tanto en la 
necesidad de un pacto de 
rentas? 
El pacto de rentas que he 
defendido desde el otoño de 
2021 tiene como objetivo 
evitar que se produzca una 

espiral inflacionista. Como 
he recordado en distintas 
ocasiones, para el área del 
euro y, por supuesto, para 
España, el origen de la 
elevada inflación fue el 
fuerte aumento de los 
precios energéticos, 
insumos que necesitamos 
para producir y consumir, 
pero de los que no 
disponemos y necesitamos 
importar. Estamos ante lo 
que los economistas 

llamamos un deterioro de la 
relación real de intercambio, 
lo que supone una pérdida 
de riqueza y bienestar para 
el conjunto de nuestra 
economía. Y esa pérdida es 
inevitable en el corto y 
medio plazo. Lo único que 
podemos hacer es 
repartirla entre los distintos 
agentes de la economía. 
Pues bien, el pacto de 
rentas pretende 
precisamente un reparto 

equitativo de esa pérdida 
entre trabajadores y 
empresarios que, además, 
evite la espiral inflacionista 
que surgiría si unos y otros 
trataran de eludir 
unilateralmente esa pérdida 
manteniendo sus márgenes 
empresariales o los salarios 
reales; algo que, a nivel 
macroeconómico, 
lógicamente no es posible. 
Creo que ese pacto sigue 
siendo necesario.

“El pacto de rentas pretende un reparto 
equitativo de la pérdida de riqueza”

caria de Basilea también reali-
zaremos un análisis de los de-
sarrollos recientes, que nos 
permita extraer lecciones, co-
mo hemos hecho siempre en 
el pasado. Son estos ejercicios 
los que nos facilitan afinar la 
normativa para que pueda 
adaptarse a las diversas cir-
cunstancias que se pueden 
presentar en la realidad. En to-
do caso, como decía antes, la re-
gulación europea extiende los 
estándares de Basilea a todo el 
sector bancario, independien-
temente de su tamaño, lo que 
implica que todos nuestros 
bancos están sujetos a los mis-
mos requerimientos estrictos 
de capital y liquidez. Además, 
en nuestro caso, ya antes de 
que se pusieran de manifiesto 
estos eventos, se establecieron 
determinadas prioridades su-
pervisoras que precisamente 
trataban de mitigar y anticipar 
potenciales efectos adversos 
del contexto macroeconómico 
actual. En particular, el Meca-
nismo Único de Supervisión 
puso el foco supervisor en el 
riesgo de tipos de interés que 
afrontaban las entidades y en 
la sostenibilidad de sus planes 
de financiación, cuestiones 
que resultan cruciales en un 
contexto de incrementos de 
los tipos de interés y retirada 
de la liquidez. Y cuando apare-
cieron los casos de intercone-
xiones del sector bancario con 
intermediarios financieros no 
bancarios, como el caso de Ar-
chegos que afectó particular-
mente a Credit Suisse, se deci-
dió focalizar la supervisión en 
analizar los riesgos para los 
bancos europeos de este tipo 
de exposiciones. 
– Recientemente la subgo-
bernadora del Banco de Es-
paña declaró que los actua-
les problemas financieros 
ponían de manifiesto de ma-
nera más clara la necesidad 
de culminar la unión banca-
ria europea con la puesta en 
marcha del Fondo de Garan-
tía de Depósitos europeo cu-

ya creación fue aparcada sin 
fecha hace unos meses por 
las autoridades europeas. 
¿Qué le parece? 

La posición del Banco de 
España sobre esta cuestión 
viene de largo y es de sobra co-
nocida. Hace tiempo que de-
fendemos que necesitamos 
culminar la unión bancaria, 
con la creación de un fondo 
europeo de garantía de depó-
sitos plenamente mutualiza-
do. Un compromiso para esta-
blecer este mecanismo ten-
dría un impacto considerable 
en la confianza de los ciudada-
nos y los mercados, y contri-
buiría a una mayor comparti-
ción de riesgos en el área del 
euro y, por tanto, a reducir po-
tenciales episodios de frag-
mentación. Además, ayudaría 
a alinear la responsabilidad fi-
nanciera con los mecanismos 
de toma de decisiones de su-
pervisión bancaria y resolu-
ción, que ya se encuentran 
centralizados. 
– Se ha señalado que uno de 
los problemas de los bancos 
regionales de Estados Uni-
dos ha sido su elevada inver-
sión en títulos de renta fija a 
largo plazo que han perdido 
valor por la subida de los ti-
pos de interés. La banca es-
pañola ha aumentado en los 
últimos tiempos su exposi-
ción a este tipo de activos. 
¿Puede ser un problema pa-
ra la solvencia de las entida-
des? 

El peso de estas carteras en 
el balance de nuestros bancos 
es similar al del resto de enti-
dades bancarias europeas y se 
encuentra muy por debajo del 
que mantenía el Silicon Valley 
Bank. Además, hay que tener 
en cuenta que una parte de los 
activos de renta fija en manos 
de los bancos españoles –co-
mo las de otros bancos eu- 
ropeos o internacionales– está 
clasificada como disponibles 
para la venta y, de acuerdo con 
el tratamiento regulatorio de 
estas carteras en la UE, se en-

El BCE ya tenía  
prioridades supervisoras 
para mitigar y anticipar  
los potenciales efectos 
adversos macroeconómicos”

“
El peso de las 

carteras de renta fija a 
largo plazo en el balance 
de nuestros bancos es  
muy inferior al de SVB”

“
> Pasa a pág. siguiente
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M.Valverde. Madrid 
A partir del 1 de octubre los 
trabajadores a tiempo parcial 
conseguirán una de las reivin-
dicaciones más importantes 
de este colectivo, que están en 
torno 2,5 millones: una jorna-
da laboral, cualquiera que sea 
el horario efectivo de trabajo, 
equivaldrá a un día de cotiza-
ción a la Seguridad Social, co-
mo ocurre con los trabajado-
res a tiempo completo.  

Esta es una de las medidas 
más importantes que ha in-
troducido el Real Decreto Ley 
sobre la última parte de la re-
forma de las pensiones, que 
aprobó el Consejo de Minis-
tros del pasado día 16. 

La mejora de las condicio-
nes de los trabajadores a tiem-
po parcial para acceder y me-
jorar la pensión no estaba en-
tre las grandes cuestiones de 
la reforma de las prestaciones 
anunciadas por el Gobierno, 
pero sí está integrada entre las 
56 páginas del Real Decreto 
Ley. La norma modifica los 
artículos 247 y 248 de la Ley 
General de la Seguridad So-
cial. 

 Incluso extraña que el Eje-
cutivo no haya explicado tam-
bién esta modificación de la 
Ley General de la Seguridad 
Social cuando beneficia a 2,5 
millones de trabajadores. Sin 
embargo, la exposición de 
motivos explica con claridad 
la mejora de los empleados a 
tiempo parcial, en el acceso y 
en la cuantía de la pensión. 

“Se equipara el trabajo a 
tiempo parcial con el de tiem-
po completo a efectos del 
cómputo de los períodos coti-
zados para el reconocimiento 
de todas las pensiones”. Es 
decir , “de jubilación, incapa-
cidad permanente, muerte y 
supervivencia”. Superviven-
cia es como se conoce a las de 
viudedad. 

Reconocer la cotización 
También se equipara el traba-
jo a tiempo parcial con el 
tiempo completo para el reco-
nocimiento de la cotización 
en las prestaciones de incapa-
cidad temporal, nacimiento y 
cuidado del menor. Por lo 
tanto, a partir del 1 de octubre, 
cuando entra en vigor la me-
dida, la Seguridad Social ten-
drá en cuenta los períodos co-
tizados por los trabajadores a 

La jornada a tiempo parcial equivaldrá a 
un día cotizado para mejorar la pensión 
LA REFORMA DE LAS PENSIONES/  El Gobierno equipara a un día cotizado la jornada a tiempo parcial, cualquiera que sea el horario 
hecho por el empleado. La medida facilita que el trabajador reúna antes el período cotizado para acceder a la pensión.

El Constitucional y el Tribunal de Luxemburgo habían cuestionado el sistema español para calcular la pensión con contratos a tiempo parcial. 
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varias razones. En primer, lu-
gar porque hay una desigual-
dad en los derechos de cotiza-
ción de estos trabajadores, y 
de las mujeres respecto de los 
hombres. Y, esto es así, por-
que, en tiempos de la senten-
cia europea –2019– el 75% de 
los trabajadores eran mujeres. 
En el cuarto trimestre de 
2022 había 2.780.000 perso-
nas con contrato a tiempo 
parcial. De éstas, 2.045.000, el 
73,5%, eran mujeres. 

Una rebaja de la pensión 
En segundo lugar, el Tribunal 
de la UE y el Constitucional 
explican que la multiplica-
ción de las jornadas a tiempo 
parcial por el coeficiente de 
1,5 también resulta discrimi-
natorio para estos trabajado-
res. “Aplicar adicionalmente 
un coeficiente de parcialidad 
relativo al trabajo a tiempo 
parcial representa, para el 
grupo de los trabajadores que 
prestaron sus servicios a 
tiempo parcial reducido, una 
rebaja del importe de la pen-
sión de jubilación superior a 
la que resultaría únicamente 
de tomar en consideración su 
jornada de trabajo prorrata 
temporis”. 

Es decir, el trabajador ten-
drá más pensión si se conside-
ra que ha cotizado por toda la 
jornada, de ocho horas o el 
horario que regule el conve-
nio, que si la Seguridad Social 
mantiene como cotizadas las 
horas efectivamente realiza-
das por el coeficiente multi-
plicador de 1,5. Es más, el Tri-
bunal Constitucional consi-
deró contrario a la Carta Mag-
na fijar así las pensiones de ju-
bilación y de incapacidad per-
manente por enfermedad 
común. “De modo que la de-
terminación de esas pensio-
nes habrá de hacerse sin to-
mar en cuenta el referido coe-
ficiente de parcialidad ni la re-
ducción derivada del mismo”. 
Todas estas ventajas también 
benefician a los trabajadores 
fijos discontinuos, que son de 
tiempo parcial.

tiempo parcial, como días, 
“cualquiera que sea la dura-
ción de la jornada hecha en 
cada uno de ellos”. En conse-
cuencia, la norma, aprobada 
por el Gobierno, suprime el 
coeficiente de 1,5 por el que 
había que multiplicar el nú-
mero de días a tiempo parcial 
para mejorar el derecho de 
acceso a la pensión, o el tiem-
po de cotización, para calcu-
lar la cuantía. 

Las empresas tienen que 
cotizar por las horas reales 
trabajadas por estas personas, 
por lo que es la Administra-

ción la que asume el coste de 
rellenar la laguna de cotiza-
ción que falta. 

Ya una sentencia del Tribu-
nal Constitucional del 13 de 
septiembre de 2021 rechazó 
la desigualdad que supone el  
coeficiente del 1,5 y, en gene-
ral, el tratamiento de la jorna-
da, a efectos de cotización, de 

los trabajadores a tiempo par-
cial. Por lo tanto, el alto tribu-
nal declaró inconstitucional 
dicho precepto, contenido en 
el apartado 3 del artículo 248 
de la Ley General de la Seguri-
dad Social.  

Pero además, con el cambio 
en la regulación del tiempo 
parcial en materia de Seguri-
dad Social, el Gobierno tam-
bién cumple una importante 
sentencia del Tribunal de 
Justicia de la Unión Europea, 
de mayo de 2019, sobre los de-
rechos de estos trabajadores, 
que en un 70% son mujeres.  

El fallo decía que “la nor-
mativa española en el cálculo 
de la pensión de jubilación de 
los trabajadores a tiempo par-
cial es contraria al Derecho de 
la Unión si se revela especial-
mente desventajosa para las 
trabajadoras”. “Es contraria a 
la Directiva comunitaria so-
bre el principio de igualdad 
de trato, del 17 de diciembre 
de 1978”. 

El Tribunal de Luxembur-
go dijo que la regulación espa-
ñola del acceso a la pensión de 
los trabajadores a tiempo par-
cial era discriminatoria, por 

Las empresas sólo 
tienen que cotizar 
las horas efectivas 
hechas por el 
trabajador

El Gobierno suprime 
el coeficiente 
multiplicador de las 
horas del trabajador 
para la cotización

El Real Decreto Ley de 
reforma de las pensiones, 
que aprobó el Gobierno el 
pasado día 16, también 
incorpora otras medidas 
relevantes, como la 
equiparación de la 
cotización de la jornada de 
tiempo parcial al tiempo 
completo. Además, ha 
introducido una bonificación 
del 97% para las 
cotizaciones de las 
empresas por los 

trabajadores que contraten 
en las prácticas de 
formación o prácticas 
académicas externas 
incluídas en programas de 
formación. Este ámbito 
incluye también a las 
prácticas que hagan los 
alumnos universitarios y de 
formación profesional. Esta 
ventaja para las empresas 
tiene que ver con la 
negociación del nuevo 
estatuto de estos 

trabajadores que mantiene 
el Ejecutivo con la patronal y 
los sindicatos. Hoy mismo 
habrá una nueva reunión 
para continuar la discusión.  
En la norma, la Seguridad 
Social ha dado un paso más 
para dificultar el proceso de 
alta de los trabajadores y, de 
paso, reducir la carga de 
trabajo a su administración. 
A partir de ahora, las mutuas 
de accidentes de trabajo y 
enfermedades profesionales 

no podrán recurrir al 
Instituto Nacional de la 
Seguridad Social (INSS) 
cuando la sanidad pública 
haya desestimado dar de 
alta al trabajador. El INSS 
sólo recibirá los recursos 
que no hayan sido 
contestados por la sanidad 
pública, y además, en lugar 
de tener los  4 días 
siguientes para responder a 
la Mutua, el INSS tendrá 5 
días hábiles.

Bonificación del 97% en las cotizaciones de prácticas
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M.Valverde. Madrid 
La patronal CEOE lanzará 
próximamente la plataforma 
de información empresarial 
más importante de la Unión 
Europea. CEOE Data reunirá 
toda las novedades legislativas, 
fiscales, laborales, concursos o 
subvenciones que puedan in-
teresar a todas las empresas 
españolas. Pero no sólo va a re-
unir información del Gobier-
no central, las comunidades 
autónomas y ayuntamientos, 
sino también de todas aquellas 
disposiciones y materias de la 
Comisión Europea, consejos y 
del Parlamento Europeo que 
puedan suscitar el interés de 
las empresas. 

El proyecto estará a abierto 
a todas las empresas. Incluso, 
para alguna que no esté en la 
CEOE y en sus organizacio-
nes. En todo caso, la patronal 
cobrará el servicio, aunque to-
davía está ajustando las tarifas. 
“Queremos ser muy competi-
tivos, con tarifas ajustadas a los 
presupuestos de las empresas, 
y todavía estamos estudiándo-
las. Somos un entidad privada 
y hemos hecho una inversión 
importante”, explican las 
fuentes de la CEOE, consulta-
das por EXPANSIÓN. 

La plataforma permitirá a 
cada empresa hacer su progra-
ma a medida, como organiza-
ción individual, como si fuera 

“personalizar la búsqueda” 
para reunir toda la informa-
ción que le interesa de forma 
particular: normativa admi-
nistrativa, de fiscalidad, de 
subvenciones, un panorama 
de la negociación colectiva, 
con todo el seguimiento de los 
9.000 convenios colectivos 
anuales y, dentro de ella, los 
convenios de su sector.  

“Es un servicio de CEOE 
que llevamos preparándolo 
hace tiempo y creo que nos va 
a ayudar muchísimo en la ges-
tión, para mejorar la competi-
tividad de las empresas. Tene-
mos ya alguna parte preparada 
y hay otras pendientes, que se 
desarrollarán en un par de me-
ses, para tener completo el ac-
ceso”,  informan las fuentes de 
la CEOE. 

Directo a la información 
El programa es muy impor-
tante, “porque además es inte-
ligencia artificial, que te per-
mite hacerte tu paquete infor-
mativo. ¿Cuál es uno de los 
problemas de la información 
para las empresas y para las 
personas? Que hay tanta que 
se convierte en un bosque, y a 
la gente lo que le interesa es ir 
directo a la información que le 
preocupa para trabajar”. Una 
plataforma de conocimiento 
que permite capturar y anali-
zar diversos tipos de fuentes 

mediante la aplicación de inte-
ligencia artificial. Las empre-
sas podrán acceder a las bases 
de datos de información legis-
lativa y de datos más comple-
tas del mercado europeo, con 
información de la UE, del Go-
bierno central, las comunida-
des autónomas y municipal. 

Para más profundidad, los 
datos se dividen en siete mó-
dulos de información: entre 
ellos, el seguimiento legislativo 

en todos los niveles adminis-
trativos, ya citados. Esto inclui-
rá el detalle completo de las 
agendas parlamentarias, para 
que las empresas puedan se-
guir la tramitación de las nor-
mas que les interesan. Por lo 
tanto, hay espacio para hacer 
labor de influencia en Las Cor-
tes, las cámaras autonómicas y 
el Parlamento Europeo. Esto 
implica también seguir el ca-
mino de la norma desde el pro-

ceso de participación pública 
que abre cada Ministerio hasta 
su publicación en el BOE.  

Además, CEOE Data locali-
zará todas las ayudas, subven-
ciones y licitaciones. También 
hará un seguimiento de las 
convocatorias de los concur-
sos públicos en todas las admi-
nistraciones. Desde la Unión 
Europea hasta los ayunta-
mientos. Esto significa contro-
lar los proyectos que están y 

estarán financiados por el di-
nero público y, por supuesto, 
por los fondos europeos de re-
cuperación. 

La plataforma también pro-
porcionará a las empresas una 
revista diaria, o una compila-
ción, de trabajos publicados en 
prensa, en los principales me-
dios. También con contenidos 
audiovisuales. Se reunirán por 
temas, para que las empresas 
puedan buscar lo que les inte-
resa. 

CEOE Data tendrá una base 
de datos, permanentemente 
actualizada, sobre la negocia-
ción colectiva. Sobre los 9.000 
acuerdos laborales que hay en 
España y, en especial, sobre los 
de carácter sectorial, de ámbi-
to nacional, autonómico y pro-
vincial. 

 Además, a través de la inte-
ligencia artificial las organiza-
ciones empresariales podrán 
extraer datos para comparar la 
evolución de los convenios en 
los sectores de diferentes co-
munidades autónomas. Otro 
servicio será seguir puntual-
mente, y a la carta, las estadísti-
cas económicas y empresaria-
les, los informes que se publi-
quen. Esto permitirá al empre-
sario hacer su propio informe 
comparativo sobre el sector en 
el que él mismo trabaja y, por 
ejemplo, abordar la moderni-
zación tecnológica.

CEOE lanza el canal de información 
empresarial más grande de la UE
CEOE DATA/ La patronal pone en marcha una plataforma que permitirá a las empresas reunir toda la 
información que les interese para sus negocios en la UE, España, las autonomías y los ayuntamientos.

Expansión. Madrid 
Han transcurrido casi cinco 
años desde que EEUU, en-
tonces bajo la batuta de la Ad-
ministración Trump, impuso 
unos abultados aranceles a la 
aceituna negra española. 
Aunque la Organización 
Mundial del Comercio 
(OMC) instó en noviembre 
de 2021 al Gobierno estadou-
nidense a poner fin a esa losa 
arancelaria, el litigio sigue 
abierto. El ministro español 
de Agricultura, Luis Planas, 
anticipó ayer que instará a la 
Comisión Europea a acudir 
de nuevo a la OMC para reac-
tivar el panel de reconoci-
miento sobre la situación de 
la aceituna negra con el fin de 

que Estados Unidos retire los  
aranceles que pesan sobre ese 
producto de origen español. 
Aunque la Administración 
Biden aceptó el fallo de la 
OMC que declaró ilegales sus 
cargas aduaneras sobre la 
aceituna negra, lo cierto es 
que aún no ha dado cumpli-
miento al dictamen. EEUU 
impuso esos aranceles en 
2018 esgrimiendo una posi-
ción de dominio en el merca-
do que restringía el negocio 

de algunos de sus producto-
res nacionales. Bruselas de-
fendió entonces que las ayu-
das a los productores españo-
les de aceituna negra de mesa 
forman parte de las ayudas 
desacopladas de la Política 
Agrícola Común (PAC), per-
mitidas por la OMC por no 
mantener interrelación algu-
na con la producción. “Se tra-
ta de un tema español y euro-
peo en la medida en que se 
habla de la traslación de ayu-
das de la PAC al conjunto del 
sector agrícola”, subrayó ayer 
el ministro.  

Más allá de la aceituna ne-
gra, España afronta con in-
certidumbre el vencimiento 
del acuerdo pesquero entre 

la UE y Marruecos, cuyo 
protocolo vence el próximo 
17 de julio. Las negociacio-
nes para su renovación están 
condicionadas por una sen-
tencia que debe pronunciar 
el Tribunal de Justicia de la 
UE, previsiblemente en sep-
tiembre, después de que en 
septiembre de 2021 el Tribu-
nal General de la UE fallara a 
favor del Frente Polisario, 
que argumentó que el acuer-
do pesquero con Marruecos 
había sido concluido sin el 
consentimiento del pueblo 
saharaui. En otras palabras, 
el futuro de este pacto, que 
“ofrece 138 licencias (de pes-
ca), de las cuales 93 corres-
ponden a España, particu-

larmente a las flotas andalu-
za, gallega y canaria”, señaló 
ayer Planas, está en el aire. 
En este contexto, el ministro 
español adelantó que Espa-
ña pedirá la activación de 
medidas europeas para ayu-
dar a la flota en el caso de que 

se produzca la suspensión 
del acuerdo pesquero con 
Marruecos. Aunque el fallo 
del TJUE sea favorable, el 
proceso podría llevar a una 
posible suspensión de la ac-
tividad de la flota durante al-
gunos meses.

España urge a la UE a litigar contra   
los aranceles de EEUU a la aceituna

Incertidumbre  
ante el vencimiento  
del acuerdo 
pesquero entre  
la UE y Marruecos

El comisario europeo de Océanos y Pesca, Virginijus Sinkevicius, 
junto al ministro español de Agricultura, Luis Planas.
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El presidente de la patronal CEOE, Antonio Garamendi.
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Las empresas 
podrán seguir  
la normativa,  
los concursos o las 
ayudas públicas 

Las firmas tendrán  
a su disposición  
toda la información 
económica, estudios 
y estadísticas


